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คำนำ 

 ด้วย สำนักงานส่งเสริมการเรียนรู้ประจำจังหวัดเพชรบูรณ์ หน่วยที่ส่งเสริมการจัดฝึกอบรมด้านอาชีพ
หลักสูตรการผูกผ้าในงานพิธีต่าง ๆ รวมถึงการสนับสนุนประสานงานร่วมกับภาคีเครือข่ายในการจัดกิจกรรม
การเรียนรู้และการศึกษาอาชีพให้มีงานทำสร้างรายได้ให้ตนเองและครอบครัว 

เพื่อให้การดำเนินงานเป็นไปตามวัตถุประสงค์ของการดำเนินงานท่ีเน้นเรื่องการมีอาชีพเพื่อการมีงาน
ทำมีรายได้ จึงได้คัดเลือกการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆท่ีกำลังจะสูญหายมาจัดทำเป็นหลักสูตรเพื่อเผยแพร่ให้
ประชาชนท่ัวไปได้มีความรู้ ความเข้าใจ สามารถนำไปประกอบอาชีพต่อไป 

ขอขอบคุณวิทยากรวิชาชีพ และคณะดำเนินงานการจัดการศึกษาเพื่อการพัฒนาตนเองท่ีได้ร่วมพัฒนา
หลักสูตรและจัดทำแผนการเรียนรู้รวมทั้งสื่อต่าง ๆ ให้สำเร็จไปด้วยดี และหวังเป็นอย่างยิ่งว่าหลักสูตรเล่มนี้  
จะเป็นประโยชน์ต่อวิทยากรและผู้เรียนต่อไป 

 

 

สำนักงานส่งเสริมการเรียนรู้ประจำจังหวัดเพชรบูรณ์ 

                                                                        กรกฎาคม 2568 
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การเรียนรู้เพื่อพัฒนาตนเอง หลักสูตรการจับจีบผ้าในงานพธิีต่างๆจำนวน 40 ชั่วโมง 

ความรู้ทั่วไปเก่ียวกับการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 

               ประเทศไทยเป็นประเทศท่ีมีธรรมชาติ สวยงาม มีพรรณไม้ดอก ไม้ประดับหลากหลาย ซึ่งคนไทย

นิยมนำทรัพยากรธรรมชาติเหล่านั้นมาใช้ประดับตกแต่งสถานที่ ในงานพิธี หรืองานเทศกาลและการจัดงาน

ต่าง ๆ แต่ปัจจุบันทรัพยากรเหล่านั้นมีจำนวนลดน้อยลง หายากขึ้น เนื่องจากความเจริญทางวัตถุได้รุกล้ำพื้นท่ี

ท่ีเป็นธรรมชาติมากขึ้น จึงมีการนำวัสดุอื่น ๆ มาใช้ในการตกแต่งทดแทน เช่น การใช้ลูกโป่ง การใช้ผ้า เป็นต้น 

สำหรับการใช้ผ้าเป็นวัสดุที่ใช้ในการตกแต่งสถานที่ กำลังเป็นที่นิยมในปัจจุบัน เพราะเป็นวัสดุที่สามารถนำ

กลับมาใช้ได้ในภายหลัง และสามารถเลือกสีของผ้า และรูปแบบของการตกแต่งได้ตามลักษณะของงาน จึงทำ

ให้มีผู้ศึกษาวิธีการตกแต่งสถานท่ีด้วยการผูกผ้าและจับจีบผ้าเพิ่มมากขึ้นปัจจุบันผ้าเป็นวัสดุท่ีเข้ามามีบทบาท

สำคัญในงานพิธีหรือราชพิธีการต่าง ๆ ท้ังในรูปแบบของโครงสร้างใหม่ ๆ เช่น ฉากและม่านหรือในรูปแบบของ

เครื่องประดับตกแต่งเป็นระบายดอก เฟื่อง และระย้าเป็นต้น ทั้งนี้อาจเป็นเพราะผ้ามิใช่วัสดุสิ้นเปลือง เมื่อ

เสร็จส้ินประโยชน์ใช้สอยแต่ละครั้ง ก็สามารถนำมาทำความสะอาดและเก็บรักษาไว้ใช้ในงานครั้งต่อ ๆ ไปนาน

หลาย ๆ ครั้ง ต่างจากวัสดุธรรมชาติที่ถูกนำมาดัดแปลงประดิษฐ์ใช้ในการประดับตกแต่ง เช่น ดอกไม้สด ใบ 

กิ่ง ก้าน และลำต้น เหล่านี้ล้วนมีขีดจำกัดทางกายภาพ การนำมาใช้งานจะอยู่ได้ภายในระยะเวลาจำกัด 

ส้ินเปลืองค่าใช้จ่าย และต้องคอยดูแลรักษาอย่างสม่ำเสมอให้คงสภาพอยู่ได้ นับเป็นความยุ่งยากและส้ินเปลือง

กว่าเมื่อเทียบกับการใช้ผ้า 

 ความหมายของการจับจีบผ้า 

              การจับจีบ ( Pleating ) หมายถึง การสร้างสรรค์รูปแบบของงานในการปฏิบัติงานด้วยการม้วน 

การพับ การซ้อน การจีบ การบิดเกลียว การรูดหรือการย่น 

รูปแบบของการจับจีบ มี 3 รูปแบบ คือ 

1. ดอก คือ ส่วนสำคัญขององค์ประกอบการท้ังหมด ถูกกำหนดให้เป็นจุดเด่น 

2. เฟื่อง คือ องค์ประกอบในการผูกผ้าเพื่อแก้ปัญหาด้านพื้นท่ี เวลา และโครงสร้าง 

3. ระย้า คือ การผูกผ้าท่ีมีลักษณะเป็นพวงพุ่ม จะอยู่ภายใต้ดอกหรือเฟื่อง 
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โอกาสที่ใช้ในการจีบผ้า 

การจับจีบผ้า นิยมใช้ในงานเทศกาลและงานพิธีในโอกาสต่าง ๆ ดังนี้ 

              งานพระราชพิธี ( Royal Ceremony ) หมายถึง งานท่ีอยู่ในขนบธรรมเนียมและราชประเพณีของ

พระมหากษัตริย์ มีระเบียบ แบบแผนและขั้นตอนมีหมายกำหนดการอย่างเป็นพิธีการ เรียบร้อย รัดกุม และ

คำนึงถึงความปลอดภัย ซึ่งการประดับตกแต่งสถานท่ี นิยมใช้ผ้าเป็นส่วนประกอบ 

              การจ ัดงานพ ิธ ี  (Ceremony ) ค ือ งานท ี ่ กำหนดร ูปแบบ โดยม ีกำหนดการท ี ่ ช ัด เจน                   

ทราบจุดมุ่งหมายและวัตถุประสงค์ของงาน เช่น งานแห่เทียนพรรษา งานวันมาฆบูชา งานศพ พิธีมอบใบ

ประกาศนียบัตร 

             การจัดงานทางธุรกิจ คือ การที่ใช้สถานที่ตกแต่ง เพื่อให้เกิดความสวยงาม โดยมีวัตถุประสงค์ของ

เจ้าของงานเป็นหลัก เช่น งานแต่งงาน การประชุม งานแถลงข่าว งานจัดเล้ียง 

ประโยชน์ของการจับจีบผ้า 

                ประโยชน์ของการจับจีบ หมายถึง การนำผลงานไปใช้ให้ตอบสนองความต้องการของงานนั้นๆ   

ได้อย่างเหมาะสม ใช้ในการจัดตกแต่งสถานที่ในงานประเภทต่างๆ เช่น งานแต่งงาน งานสาธิตต่างๆ           

การประชุมสัมมนา การจัดเลี้ยงแบบบุฟเฟ่ต์ การจัดเลี้ยงโต๊ะจีน โต๊ะลงทะเบียน ซึ่งถือเป็นองค์ประกอบของ

การจัดงานท่ีสำคัญ เพราะถือเป็นโครงสร้างพื้นฐาน ( Structure Standard) ก่อนท่ีส่วนต่างๆจะลงมือตกแต่ง

ได้ ปัจจุบันได้มีวิวัฒนาการมาเป็นส่วนหนึ่งของการจัดตกแต่งสถานท่ีในโรงแรม และการบริการจัดเล้ียงโต๊ะจีน

ฯลฯ 
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ความรู้เก่ียวกับวัสดุ อุปกรณ์ ที่ใช้ในการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 

 1. ผ้าที่ใช้ในการจับผ้า 

ผ้าแพร / ผ้าแพรซาติน – ผิวมันเงา ตกแต่งสวยงาม นิยมใช้มากในงานแต่งงาน งานบวช 

ผ้ามุ้ง / ผ้าโปร่ง (Tulle) – ผ้าเนื้อละเอียด ใช้คลุมหรือซ้อนทับเพื่อให้เกิดความพล้ิว 

ผ้าต่วน / ผ้าซาตินเนื้อหนา – ให้ความหรูหรา เหมาะกับงานพิธีที่เป็นทางการ 

ผ้าขาวบาง / ผ้ากรองแสง – ใช้ในงานศพหรืองานท่ีต้องการความเรียบง่าย 

ผ้าสีต่าง ๆ – เลือกใช้ตามธีมของงาน เช่น สีทอง สีขาว สีชมพู ฯลฯ 

 

 

 

 

 

 

 

           ผ้าแพร / ผ้าแพรซาติน                                         ผ้ามุ้ง / ผ้าโปร่ง (Tulle) 

 

 

 

 

 

 

 

ผ้าต่วน / ผ้าซาตินเนื้อหนา                                            ผ้าขาวบาง / ผ้ากรองแสง 
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2. อุปกรณ์สำหรับจับผ้า 

เข็มหมุด / เข็มกลัด – ใช้ยึดผ้าให้อยู่กับท่ีขณะจับจีบ หรือซ่อนรอยต่อ 

เชือกไนลอน / เชือกผ้า / ลวดอ่อน – สำหรับผูกมัดหรือดึงให้ผ้าตึง 

คลิปหนีบผ้า / ตัวหนีบพลาสติก – ช่วยหนีบผ้าให้เข้ารูปก่อนติดต้ังจริง 

เทปกาวสองหน้า / เทปผ้า – ใช้ติดผ้าบางประเภทเข้ากับโครงสร้าง 

ตะปู / ลวดเย็บ / ไขควง / ปืนยิงแม็กซ์ – ยึดผ้าเข้ากับไม้หรือโครงเหล็ก 

ริบบ้ิน / ผ้าริ้ว – ตกแต่งเพิ่มเติมเพื่อความสวยงาม 

 

 

 

 

 

 

 

เข็มหมุด / เข็มกลัด 

 

 

 

 

 

 

 

เชือกไนลอน / เชือกผ้า / ลวดอ่อน 
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เทปกาวสองหน้า / เทปผ้า                                                      ริบบ้ิน / ผ้าริ้ว 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 ลวดเย็บ / ไขควง / ปืนยิงแม็กซ ์
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3. เคร่ืองมือช่วยในการจับผ้า 

กรรไกร / คัตเตอร์ – ตัดผ้าให้ได้ขนาด 

เครื่องเย็บ / เข็มกับด้าย – เย็บจับจีบหรือยึดติดถาวร 

ปืนกาวร้อน – ติดตกแต่งเล็ก ๆ เช่น ดอกไม้ประดิษฐ์ 

 

 

 

 

 
 

                  

                   กรรไกร / คัตเตอร์                    เครื่องเย็บ / เข็มกับด้าย 
 

 

 
 

ปืนกาวร้อน 
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หลักสูตรการจับจีบผ้าในงานพธิีต่างๆ 
1. ความเป็นมา 

การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันมีความสำคัญมากเพราะเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศ        

ให้มี ความรู ้ ความสามารถและทักษะในการประกอบอาชีพเป็นการแก้ปัญหาการว่างงานการส่งเสริม        

ความเข้มแข็ง เพื่อเพิ่มศักยภาพและขีดความสามารถให้ประชาชน มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที ่มั่นคง     

โดย เน้นกระบวนการให้สอดคล้องกับศักยภาพต่างๆ มุ่งพัฒนาคนไทยให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนา อาชีพและ

การมีงาน ทำอย่างมีคุณภาพทั่วถึงและเท่าเทียม ให้ประชาชนได้มีอาชีพที่สามารถสร้างรายได้ที่มั่นคง มั่งค่ัง 

และมีงานทำอย่าง ยั่งยืน การประกอบอาชีพจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ จึงมีความจำเป็นสำหรับผู้ที่ต้องการ

พัฒนารูปแบบการผูกผ้าและจับจีบผ้า ในงานพิธีให้มีความสวยงามทันสมัยซึ่งในปัจจุบันมีแนวโน้มความเป็นไป

ได้ในการประกอบอาชีพและขยายโอกาส ให้แก่ผู้ท่ีสนใจเรียนได้พัฒนาฝีมือและความชำนาญเป็นการยกระดับ

มาตรฐานและช่องทางในการประกอบอาชีพ หรือเป็นเจ้าของธุรกิจที่สามารถสร้างรายได้ ได้เป็นอย่างดี           

สกร.ระดับอำเภอหล่มสัก ได้เห ็นความสำคัญในการพัฒนาหลักสูตรศิลปะการผูกผ้าและจับจีบผ้า                

และช่องทางการขยายอาชีพเพื่อมุ่งพัฒนาคนให้ได้รับการศึกษาเพื่อพัฒนาอาชีพและการมีงานทำสามารถสร้าง 

รายได้ให้สอดคล้องกับศักยภาพพัฒนาตนเอง สังคม ชุมชน และส่ิงแวดล้อมมีความพร้อม อย่างมีประสิทธิภาพ

ต่อไป 

2. จุดประสงค์การเรียนรู้ 

2.1 เพื่อให้ผู้เรียนมีความรู้ความเข้าใจในกระบวนการจับผ้าในงานพิธีต่างๆ  
2.2 เพื่อให้ผู้เรียนเกิดทักษะการเรียนรู้การจับผ้าในงานพิธีและสามารถนำความรู้ไปประกอบอาชีพ

และ มีรายได้เพิ่มขึ้น 
 

3. กลุ่มเป้าหมาย 
ประชาชนท่ัวไป 

 

4. ระยะเวลา 
ระยะเวลาเรียนตลอดหลักสูตรการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 40 ช่ัวโมง แบ่งเป็น  

- ภาคทฤษฎี จำนวน 13 ช่ัวโมง  

- ภาคปฏิบัติ จำนวน 27 ช่ัวโมง 
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5. เนื้อหาหลักสูตร 
5.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 

5.2 วัสดุอุปกรณ์การทำของชำร่วยและการเลือกใช้ได้อย่างเหมาะสม  

5.3 ขั้นตอนการการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 

5.4 การปฏิบัติการการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 

5.5 การคิดต้นทุน กำไร  

5.6 ช่องทางการจัดการการตลาดของการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 
 

6. การจัดการเรียนรู้  

การบรรยายใหความรู การสาธิต การลงมือปฏิบัติ การอภิปรายแลกเปล่ียนประสบการณ์ การเรียนรู   
 

7. สื่อการเรียนรู้  

7.1 ส่ือส่ิงพิมพ์ เช่น หนังสือ ใบความรู แผ่นผับ  

7.2 ส่ืออิเล็กทรอนิกส์ ส่ือออนไลน์  

7.3 ส่ือบุคคล เชน ผู้รู้ภูมิปัญญา 

7.4 แหล่งเรียนรู้ในชุมชน  
 

8. การวัดและประเมินผล  

ประเมินความรู้ภาคทฤษฎี และภาคปฏิบัติจากการสอบถาม แบบทดสอบ การสังเกต การมีส่วนรว่ม 

และจาก ช้ินงาน/ผลงาน   
 

9. การจบหลักสูตร  

9.1 มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ 80  

9.2 มีผลการประเมินผ่านตลอดหลักสูตรไม่น้อยกว่าร้อยละ60  

9.3 มีช้ินงาน/ผลงาน ผ่านหลักเกณฑการประเมินตามมาตรฐานและคุณภาพ  
        

10. เอกสารหลักฐานการศึกษาที่ได้รับจบหลังจากจบหลักสูตร   

เกียรติบัตรออกโดยสถานศึกษา  
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11. การเทียบโอน  

เทียบโอนเป็นรายวิชาเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพื้นฐานโดยพิจารณาจาก   

จำนวนช่ัวโมง และความสอดคลองกับมาตรฐานการเรียนรูและตัวช้ีวัดตามหลักสูตรสถานศึกษารายวิชาเลือก 

สาระการประกอบอาชีพไม่น้อยกว่าร้อยละ 60 

 

ลงช่ือ............................................ผู้เขียนหลักสูตร 
                                           (                                 ) 
 
 

 

ลงช่ือ...............................................ผู้เห็นชอบหลักสูตร 
                                           (                                 ) 

 
 

ลงช่ือ.............................................ผู้อนุมัติหลักสูตร 

                                           (                                 ) 



10 
 

แผนการเรียนรู้การจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ จำนวน 40 ชั่วโมง 

เรื่อง จุดประสงค์การเรียนรู้ เน้ือหา การจัดกระบวนการเรียนรู้ สื่อการเรียนรู ้ วัดและประเมินผล 
ชั่วโมง 

ทฤษฎี ปฏิบัติ 
1. ความเป็นมาของ
การผูกผ้าและการ 
จีบผ้า 

1. อธิบายความเป็นมาของ
การผูกผ้าและการจีบผ้า 

1. ความเป็นมาของการ
ผูกผ้าและการจีบผ้า 

1. วิทยากรอธิบายความเป็นมาของ
การผูกผ้าและการจีบผ้า 

1. ใบความรู้เรื่องความเป็นมา
ของการผูกผ้าและการจีบผา้ 
2. รูปภาพ 
3. สื่อออนไลน ์

1. สังเกตความสนใจ 
2. ซักถาม 
3. การมีส่วนร่วม 
4. ชิ้นงาน/ผลงาน 
5. ประเมินผลงาน
ผู้เรียน โดยใช้ใบงานท่ี
กำหนด 

1 ชม.  

2. วัสดุอุปกรณ์และ
การเลือกใช ้

1. อธิบายวัสดุ อุปกรณ์และ
เลือกใช้ได้อย่างเหมาะสม 

1. วัสดุ อุปกรณ์ และ
การเลือกใช ้

 

1. วิทยากรอธิบายอุปกรณ์ในการ
ผูกผ้าและการจีบผ้า 
2. วิทยากรอธิบายวัสดุท่ีใช้ในการ
ผูกผ้าและการจีบผ้า 
3.ให้ผู้เรียนเลือกใช้วัสดุอุปกรณ ์

1.ตัวอย่างวัสดุ  
อุปกรณ์  
2. สื่อออนไลน ์

 

1 ชม.  

3. ข้ันตอนการผูกผ้า
ในงานพิธีต่าง ๆ 
 

1.อธิบายข้ันตอนการผูกผ้า
ในงานพิธีต่าง ๆได้ 
 

1. ข้ันตอนการผูกผ้า
ในงานพิธีต่าง ๆ 
 

1. วิทยากรอธิบายการเตรียม
อุปกรณ์และข้ันตอนการทำ 
การผูกผ้า 

1. ใบความรู้ เร่ืองการผูกผ้า 
2. สื่อออนไลน ์
3. วัสดุ อุปกรณ์ของจริง 

 4 ชม. 12 ชม. 

4. การผูกผ้าในงานพิธี
ต่าง ๆ  

1. ปฏิบัติการผูกผ้าในงาน
พิธีต่าง ๆ 

1. การปฏิบัติการผูกผ้า
และการจีบผา้ 

1. วิทยากรสาธิตวิธีการผูกผ้า และ
ผู้เรียนลงมือปฏิบัติ 
2. วิทยากรและผู้เรียนแลกเปลี่ยน
เรียนรู ้

1. ใบงาน การผูกผ้าในงานพิธี
ต่าง ๆ 

 4 ชม. 12 ชม. 
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แผนการเรียนรู้ การจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ จำนวน 40 ชั่วโมง 

เรื่อง จุดประสงค์การเรียนรู้ เน้ือหา การจัดกระบวนการเรียนรู้ สื่อการเรียนรู ้ วัดและประเมินผล 
ชั่วโมง 

ทฤษฎี ปฏิบัติ 
5. คุณค่าของการ 
ผูกผ้าในงานพิธ ี
ต่าง ๆ 

1. อธิบายคุณค่าของ 
การผูกผ้าในงานพิธีต่าง ๆ ได้ 

1. คุณค่าของการผูกผ้า
ในงานพิธีต่าง ๆ 

1. ผู้เรียนศึกษาใบความรู้คุณค่าของ
การผูกผ้าในงานพิธีต่าง ๆ 
2. วิทยากรและผู้เรียนร่วมกัน
อภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้เกี่ยวกับ
คุณค่าของการผูกผ้าในงานพิธีต่าง ๆ 
3. วิทยากรสรุปองค์ความรู้ 

ใบความรู ้เร่ืองคุณค่าการ
ผูกผ้าในงานพิธีต่าง ๆ 

 1 ชม. 1 ชม. 

6. การคิดต้นทุน 
กำไร 

1. การคิดต้นทุน กำไรจาก
การรับงานการจัดการผูกผ้าได้ 

1. การคำนวณต้นทุน 
กำไร 

1. วิทยากรให้ความรู้เกี่ยวกับวิธีการ
คิดต้นทุน กำไร  
2. ให้ผู้เรียนฝึกการคิดต้นทุน กำไร 

1. ใบความรู้เรื่องการ
คำนวณต้นทุนกำไร 
2. ใบงาน 

 1 ชม. 1 ชม. 

7. ช่องทาง
การตลาดของการ
รับการจัดผูกผ้าใน
งานพิธีต่าง ๆ ได้ 

1. ช่องทางการตลาดของการ
รับการจัดผูกผ้าในงานพิธ ี
ต่าง ๆ ได้ 

1. ช่องทางการตลาด
ของการผูกผ้าในงานพิธี
ต่าง ๆ 

1. วิทยากรแจกใบความรู้ให้ผู้เรียน
ศึกษา 
2. วิทยากรและผู้เรียนร่วมกัน
อภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู้เกี่ยวกับ
ช่องทางการจัดการการตลาด 

1. ใบความรู้เรื่องช่องทาง
การตลาด 

 1 ชม. 1 ชม. 

รวมจำนวน 40 ชั่วโมง  13 ชม. 27 ชม. 
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ใบความรู้ 

เร่ือง ความสำคัญของการประกอบอาชีพการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 

ความหมายของการจับจีบผ้า 

              การจับจีบ ( Pleating ) หมายถึง การสร้างสรรค์รูปแบบของงานในการปฏิบัติงานด้วยการม้วน 

การพับ การซ้อน การจีบ การบิดเกลียว การรูดหรือการย่น 

รูปแบบของการจับจีบ มี 3 รูปแบบ คือ 

1. ดอก คือ ส่วนสำคัญขององค์ประกอบการท้ังหมด ถูกกำหนดให้เป็นจุดเด่น 

2. เฟื่อง คือ องค์ประกอบในการผูกผ้าเพื่อแก้ปัญหาด้านพื้นท่ี เวลา และโครงสร้าง 

3. ระย้า คือ การผูกผ้าท่ีมีลักษณะเป็นพวงพุ่ม จะอยู่ภายใต้ดอกหรือเฟื่อง 

โอกาสที่ใช้ในการจีบผ้า 

การจับจีบผ้า นิยมใช้ในงานเทศกาลและงานพิธีในโอกาสต่าง ๆ ดังนี้ 

              งานพระราชพิธี ( Royal Ceremony ) หมายถึง งานท่ีอยู่ในขนบธรรมเนียมและราชประเพณีของ

พระมหากษัตริย์ มีระเบียบ แบบแผนและขั้นตอนมีหมายกำหนดการอย่างเป็นพิธีการ เรียบร้อย รัดกุม และ

คำนึงถึงความปลอดภัย ซึ่งการประดับตกแต่งสถานท่ี นิยมใช้ผ้าเป็นส่วนประกอบ 

              การจ ัดงานพ ิธ ี  (Ceremony ) ค ือ งานท ี ่ กำหนดร ูปแบบ โดยม ีกำหนดการท ี ่ ช ัด เจน                   

ทราบจุดมุ่งหมายและวัตถุประสงค์ของงาน เช่น งานแห่เทียนพรรษา งานวันมาฆบูชา งานศพ พิธีมอบใบ

ประกาศนียบัตร 

             การจัดงานทางธุรกิจ คือ การที่ใช้สถานที่ตกแต่ง เพื่อให้เกิดความสวยงาม โดยมีวัตถุประสงค์ของ

เจ้าของงานเป็นหลัก เช่น งานแต่งงาน การประชุม งานแถลงข่าว งานจัดเล้ียง 

ประโยชน์ของการจับจีบผ้า 

                ประโยชน์ของการจับจีบ หมายถึง การนำผลงานไปใช้ให้ตอบสนองความต้องการของงานนั้นๆ   

ได้อย่างเหมาะสม ใช้ในการจัดตกแต่งสถานที่ในงานประเภทต่างๆ เช่น งานแต่งงาน งานสาธิตต่างๆ           

การประชุมสัมมนา การจัดเลี้ยงแบบบุฟเฟ่ต การจัดเลี้ยงโต๊ะจีน โต๊ะลงทะเบียน ซึ่งถือเป็นองค์ประกอบของ

การจัดงานท่ีสำคัญ เพราะถือเป็นโครงสร้างพื้นฐาน ( Structure Standard) ก่อนท่ีส่วนต่างๆจะลงมือตกแต่ง

ได้ ปัจจุบันได้มีวิวัฒนาการมาเป็นส่วนหนึ่งของการจัดตกแต่งสถานที่ในโรงแรม และการบริการจัดเล้ียงโต๊ะ

จีนฯล 
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ใบความรู้ 

 เร่ือง วัสดุ อุปกรณ์ การจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 

 

 

 

 

 

 

 

                  ผ้าแพร / ผ้าแพรซาติน                                   ผ้ามุ้ง / ผ้าโปร่ง (Tulle) 

 

 

 

 

 

 

เข็มหมุด / เข็มกลัด 

 

 

 

 

 

เชือกไนลอน / เชือกผ้า  
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ลวดอ่อน/ ปืนกาว 

 

 

 

 

 

 

  

ลวดเย็บ / ปืนยิงแม็กซ์ 

 

 

 

 

 

 

          

          กรรไกร / คัตเตอร์                    เครื่องเย็บ / เข็มกับด้าย 
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ใบงาน 

 เร่ือง ความสำคัญของการประกอบอาชีพการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 
 

1. ผู้เรียนบอกความสำคัญของการประกอบอาชีพการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………… 

2. ให้ผู้เรียนบอกวิธีการเลือกใช้ วัสดุ อุปกรณ์ 
…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………… 

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………… 
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ใบความรู้ 

เร่ือง ขั้นตอนการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 

1. การม้วน คือ การจับผ้าท่ีใช้ในตกแต่งภายนอก โดยจับม้วนผ้าเป็นครึ่งวงกลมท้ิงช่วงห่าง ให้มีระยะงามพอดี 

 

2. การพับ คือ การจับแนวตลบของสันทบผ้าท่ีใช้ในการจับจีบให้มีลักษณะเป็นกลีบดอกบัว พับซ้อนกันเหมือน

รูปทรงสามเหล่ียม 

 

 

 

3. การซ้อน คือ การจับแนวสัน ทบผ้าของจีบให้ติดกัน โดยใช้เข็ม หมุดกลัดตรงมุมให้ติดกันและ กำหนด

ช่องไฟให้สับหว่างกัน เหมือนส่ีเหล่ียมขนมเปียกปูน 

 

 

 

 

 

https://blogger.googleusercontent.com/img/b/R29vZ2xl/AVvXsEhDrRNeQpsqHkWrjWIf80PSsaTQJMp943PiU80zYH84duhddB1xfIpLoB_RcB8X2_iWSShXxqlYrbhQlP10v5fB2dIjzUTqil8G7gU-CinxOOCTRyF-VxQLBdTX7QhjdQD9GiiYITvyaK8/s1600-h/t1.jpg
https://blogger.googleusercontent.com/img/b/R29vZ2xl/AVvXsEgqejdt7dMUv9qvG1axFjwdNU0ggOnHrlgfczhHAnbD8tj8a5pr5uOa2yXNEpHT1PKbZgkkVB0dZCgIpSmvdgSsTgFUVpdRI_KGu2VJKPLSjvO5u3lgCmGNyh4_kvwPumsk4xD6hUVR4Ck/s1600-h/t2.jpg
https://blogger.googleusercontent.com/img/b/R29vZ2xl/AVvXsEgqaoajYag6f_pd9Nib5lljOsmUhggm4SSGfXEXUFXTiMN3kusrZaMJwBP8iGl0U3QvuJKKTbwKJZOMwiiylB6E2mb4pxHA0l3ZKtjgwtY1APkctNbLGYHHvmr5z8H3IdahYmpluzNtcbw/s1600-h/t3.jpg
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4. การจีบ คือ การทับซ้อนของผ้าท่ีมีขนาด ความกว้างและความลึกของจีบเท่ากันและ ในทิศทางเดียวกัน 

 

 

 5. การบิดเกลียว คือ การจับจีบช้ันบนที่ ต้องการตกแต่ง โดยจับมุมผ้าในทิศทาง เฉลียง 45 องศา แล้วยกริม

ผ้าให้ขนานกับขอบโต๊ะแล้วกำหนดความกว้างและความลึกของจีบ วางเสมอขอบโต๊ะ จะเกิดแนวทแยงบิด

เกลียว แล้วจับทบซ้อน ให้มีขนาดความลึกของจีบเท่ากันและในทิศทางเดียวกัน 

 

 

 

 6. การย่นหรือการรูด คือ การจับริมผ้า หรือส่วนท่ีต้องการตกแต่งจับรูดให้เป็น รอยย่น โดยเริ่มทำจาก

ด้านล่างสู่ด้านบน เพื่อให้มีลักษณะพองฟูสวยงาม 

 

 

 

 

 

 

https://blogger.googleusercontent.com/img/b/R29vZ2xl/AVvXsEgl0JDQ5cVnVxfrAExL40TFK5hCKDyYJb3Zb2Dcnb4_l9zhFksyl57xpxfsbSC7EC9J7N5Xy-gzmskyrwJY-soMT-IHtY0zcmFqiD5p_S_6JFFxHGPekBQO5-7xH2kAcLst6pefG8XQXlc/s1600-h/t4.jpg
https://blogger.googleusercontent.com/img/b/R29vZ2xl/AVvXsEjFQchkaqYgViGu0jnt7497a8EOQy6BXra1u8fqzbWGSUba8AW8_BhXSKE1aPLb5gyp1IzrVmGpnuw_hyC2j2wiq1uSmvuza6DBSj2eiySOeGfX2dPo-Ntwke47CEbXT9WZY-3nWdRS4Lk/s1600-h/t5.jpg
https://blogger.googleusercontent.com/img/b/R29vZ2xl/AVvXsEgY9bFzrdU2hsXTPybu7nMZ-5nbiV08MdbMLHSMLRId7PXEmm3yn35VjkhgTPFH0rdkDOUO4O8_p7bo6W2xRmLZPdgiyjmOyn6fhUnCyMCu_AltsdH6shXZk4fduaBrfwAskluj4GN5_qM/s1600-h/t6.jpg


18 
 

ข้ันตอนการผูกผ้าและการจีบผ้าแบบต่างๆ 
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ใบงาน 

เร่ือง ข้ันตอนการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 
1. ให้ผู้เรียนบอกข้ันตอนการม้วน  

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………… 

2. ให้ผู้เรียนบอกข้ันตอนการพับ 

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………  

3.   ให้ผู้เรียนบอกข้ันตอนการซ้อน 

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………… 

4. ให้ผู้เรียนบอกข้ันตอนการจีบ 

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………… 

5. ให้ผู้เรียนบอกข้ันตอนการบิดเกลียว 

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

…………………………………………………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………………………………………………… 
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ใบความรู้ 

เร่ือง การคิดต้นทุน กำไร 

    การคำนวณต้นทุนเป็นส่วนหนึ่งของระบบบัญชีและการเงินของกิจการ เป็นการบันทึกการวัดผล

และรายงาน ข้อมูลเกี ่ยวกับต้นทุนของสินค้าของกิจการโดยทั ่วไป การคำนวณต้นทุนจะใช้เวลา                    

และลงรายละเอียดมากในกิจการท่ี ผลิตสินค้า แต่ไม่ได้หมายความว่ากิจการประเภทอื่น เช่น กิจการขายส่ง 

ขายปลีกร้านอาหาร หรือบริการต่าง ๆ ไม่มี ความสำคัญในการที่ต้องคำนวณต้นทุน การคำนวณต้นทุน

สามารถนำไปใช้ได้ในทุกกิจการเพราะมีความสำคัญต่อการ บริหารจัดการธุรกิจ ดังนี้  

1. เพื่อให้ทราบถึงต้นทุนการผลิตและต้นทุนขายของธุรกิจ  

2. เพื่อสามารถนำต้นทุนทั้งหมดของกิจการมาเปรียบเทียบกับรายได้จากการขาย เพื่อจะได้

ทราบว่ามีกำไรหรือ ขาดทุนในการขายสินค้า 

 3. เพื่อคำนวณหรือตีราคาสินค้าคงเหลือท่ีขายได้ไม่หมดว่ามีมูลค่าเท่าไหร่  

4. เพื่อใช้ในการวางแผนและควบคุมการซื้อสินค้า และจัดทำงบประมาณในการซื้อสินค้า 

รวมทั้ง ต่อรองราคา กับผู้ขายวัตถุดิบ 

    5. เพื่อใช้ในการตัดสินใจว่าสินค้าใดควรขายต่อไปและสินค้าใดควรเลิกขาย (ในกรณีที่ผู้ผลิตมี

สินค้าหลายชนิด)  

ต้นทุนแบ่งออกได้เป็น 2 ลักษณะ  

1. ต้นทุนผันแปร คือต้นทุนที่ผันแปรตามจำนวนหน่วยที่ผลิตหรือขาย เช่น วัตถุดิบ ค่าแรง

ทางตรง ค่าใช้จ่ายใน การผลิตทางตรง เป็นต้น  

2. ต้นทุนคงท่ี คือต้นทุนท่ีเกิดขึ้นไม่ว่ากิจการจะได้ขายสินค้าหรือไม่ ต้นทุนนี้จะไม่เปล่ียนแปลง

ตามจำนวน หน่วยที่ผลิตหรือขาย เช่น เงินเดือนพนักงานหน้าร้าน ค่าเช่าร้าน ค่าเสื่อมราคา ค่าประกันภัย     

เป็นต้น  

ดังนั้น ต้นทุนการผลิตจะประกอบไปด้วยวัตถุดิบ + ค่าแรงงาน + ค่าใช้จ่ายในการผลิต ซึ่งท้ัง

สามรายการนี้เป็น เพียงส่วนของการผลิตเท่านั้น หากจะคิดต้นทุนรวมของสินค้าแล้วจำเป็นต้องนำค่าใช้จ่ายใน

การขาย และดำเนินการมา รวมด้วย เช่น เงินเดือน ค่าคอมมิชชั่นพนักงานขาย ค่าแรงพนักงานขายหนา้รา้น 

ค่าการตลาด (โฆษณา แผ่นพับ) ค่าเช่า สำนักงานและร้าน ค่าไฟฟ้าและน้ำประปา ค่าโทรศัพท์ ค่าน้ำมันรถ 

ดอกเบี้ย ค่าเช่ารถ ค่าใช้จ่ายเบ็ดเตล็ด ฯลฯ เพื่อ การคำนวณต้นทุนให้ใกล้เคียงความจริง หากคำนวณแค่

วัตถุดิบค่า แรงงาน และค่าน้ำ ค่าไฟฟ้า ก็อาจทำให้ได้ต้นทุน สินค้าท่ีน้อยกว่าความเป็นจริงและมีผลทำให้ ต้ัง

ราคาขายท่ีต่ำไป อาจทำให้ขาดทุนได้  

การคำนวณแบบง่ายเหมาะสำหรับผู้ประกอบการรายเล็กท่ีมีสินค้าหรือผลิตภัณฑ์น้อยชนิด อาจ

ขายเพียง น้ำพริก หรือแชมพูก็ได้ ซึ่งเหมาะกับการคำนวณสินค้าประเภท OTOP ท่ีมีความชัดเจนในเรื่องการใช้
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วัตถุดิบ ค่าแรงงาน ต่อรอบ การผลิตและไม่มีการเก็บสต๊อกวัตถุดิบไว้ การคำนวณจำเป็นต้องคิดเพื่อให้ทราบถึง

ต้นทุนผลิตต่อหน่วย และนำ ต้นทุนผลิตไปรวมกับค่าใช้จ่ายในการดำเนินการ เพื่อให้ทราบถึงต้นทุนรวมของ

สินค้าอีกครั้ง  

การลงทุนส่วนบุคคล  

ทำไมบุคคลจึงต้องลงทุน (Why Invest) โดยปกติรายได้ท่ีบุคคลได้รับจะถูกจัดสรรออกไปเป็น 

2 ด้านใหญ่ๆ คือ ส่วนหนึ่งเพื่อใช้จ่ายในชีวิตประจำวัน และอีกส่วนหนึ่งเก็บออมไว้สำหรับใช้จ่ายในวันข้างหน้า 

การใช้จ่ายเป็นสิ่งจำเป็นในชีวิตประจำวันของบุคคลเป็นสิ่งที่หลีกเลี่ยงไม่ได้ แต่ถ้าสามารถจัดสรรค่าใช้จ่าย  

อย่างเหมาะสมให้มีเงินเหลือใช้ ก็จะเป็นประโยชน์ท่ีจะมีเงินออมเก็บไว้สำหรับความจำเป็นในวันข้างหน้าได้มาก

ขึ้น การท่ี คนเราเก็บออมก็เพราะได้เปรียบเทียบแล้วว่า เงินที่เก็บออมไว้เพื ่อใช้จ่ายในวันข้างหน้าจะให้

ประโยชน์คุณค่า หรือความ พอใจสูงสุดแก่เขามากกว่าจะเอามาใช้เสียในวันนี้ ทำอย่างไรจึงจะให้เงินออมท่ี

อุตส่าห์สะสมไว้เพิ่มพูนค่าและก่อให้เกิดประโยชน์สูงสุดแก่เจ้าของสิ่งสำคัญก็คือ คนเราต้องรู้จัก "การลงทุน " 

(Investments) การลงทุนเป็นการนำเอาทรัพย์สินที่บุคคลมีอยู่ไปดำเนินการในทางท่ี ก่อให้เกิดประโยชน์ ซึ่ง

จะให้ผลตอบแทนกลับคืนมาในช่วงเวลานั้น  

การลงทุนทางการเงิน (Financial investments) 

 หมายถึง การที่ผู้ลงทุนนำเงินที่มีอยู่ไปซื้อหลักทรัพย์ต่าง ๆ ซึ่งหลักทรัพย์ดังกล่าวก่อให้เกิด

รายได้กับผู้ลงทุน นั้น ซึ่งการลงทุนทางการเงินโดยท่ัวไปมักจะทำผ่านกลไกของตลาดการเงิน วัตถุประสงค์ของ

การลงทุนทางการเงิน เพื่อจะได้รับผลตอบแทนจากการลงทุนในรูปแบบของดอกเบี้ย  (Interest) เงินปันผล 

Dividend) กำ ไรจากการซื้อขายหุ้น (Capital gain) และสิทธิพิเศษอื่น ๆ กล่าวโดยสรุปก็คือ มุ่งผลตอบแทน

จากการใช้ทุนในรูปแบบของผลตอบแทนทางการเงิน (Monetary return) นั่นเอง  

เงินเพื่อการลงทุนได้มาจากไหน (Money For investing) 

 เงินสำหรับนำมาลงทุนได้มาจากแหล่งใด หรือมีทางท่ีจะได้มาอย่างไรถ้าบุคคลได้มีการวางแผน

จัดการเรื ่อง การเงินของตนอย่างมีประสิทธิภาพแล้ว ก็จะมีทางให้ได้เงินก้อนหนึ่งเพื่อการลงทุนได้เสมอ      

บุคคลมีโอกาสได้เงินมาจาก  

1.การรู้จักทำงบประมาณ (Using budgets) เราสามารถควบคุมการใช้จ่ายให้อยู่ในขอบเขต

ของเงินงบประมาณท่ี กำหนด ก็จะทำให้มีเงินออมเหลืออยู่จริงตามที่คาดคะเนไว้ ซึ่งเงินออมส่วนนี้สามารถ

นำไปลงทุนหาผลประโยชน์ได้  

2.การออมโดยวิธีบังคับ (Forced saving) ตามหลักของการจ่ายเงินเดือนซึ่งธุรกิจได้มีการหัก

เงินสะสม หรือเงิน สำรองเลี้ยงชีพของพนักงานไว้ เงินออมส่วนนี้เป็นของลูกจ้างพนักงาน แต่ยังถอนไม่ได้

จนกว่าจะทำตามเงื่อนไขที่กำหนด ธุรกิจจะนำเงินสดดังกล่าวไปให้สถาบันการเงินหรือบุคคลที่สามเป็นผู้ดูแล

หาผลประโยชน์ให้งอกเงยตามท่ีกฎหมาย กำหนด และจะจ่ายคืนแก่เจ้าของผู้มีสิทธิได้รับเมื่อถึงเวลา เงินออม
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โดยโดยวิธีบังคับจึงเป็นเงินลงทุนทางหนึ่งของบุคคล เพียงแต่เขาไม่ได้เป็นผู้ลงทุนเอง โดยตรงแต่สถาบัน

นายจ้างเป็นผู้ลงทุนแทนให้  

3.การยกเว้นรายจ่ายไม่จำเป็นเสียบ้าง (Skip an expenditure) เป็นธรรมชาติของบุคคลที่มี

เงินแล้วจะใช้จ่าย ไปตามวิสัยปกติที่เคยเป็นมา เช่นทุกวันอาทิตย์ต้องออกไปทานข้าวนอกบ้าน ดูภาพยนตร์ 

เล่นโบว์ลิ ่ง เล่นกอล์ฟ หรือซื้อ ของตามห้างสรรพสินค้าต่าง ๆ ดังนั้นถ้าจะมีการยกเลิกบ้างก็ไม่ต้องเสีย

ค่าใช้จ่าย จะมีเงินเหลือนำมาลงทุนได้ 

4.การประหยัดรายได้พิเศษ (Save the nonroutine incomes) บางครั้งคนเราก็มักจะได้รับราย

พิเศษเข้ามาบ้าง เช่น การไปทำงานพิเศษมีรายได้หรือขายของเก่า ท่ีไม่ใช้แล้ว หรือญาติผู้ใหญ่ได้ให้เงินเป็น

ของขวัญรางวัล ซึ่งเงินเหล่านี้ยังไม่มีความจำเป็นท่ีจะต้องรีบใช้จ่ายแต่ประการใด ดังนั้นถ้าสามารถเก็บออม

ไว้ก็จะนำไปหาผลประโยชน์ได้มาก  

  ผลตอบแทนจากการลงทุน (Return from investing)  

           การลงทุนมีความสัมพันธ์กับด้านผลตอบแทน (Returns) และความเส่ียง (Risks) การท่ีคนเราลงทุนก็

เพราะเรา คาดหวังจะได้รับผลตอบแทนเท่านั้นเท่านี้ แต่บางครั้งไม่เป็นไปตามที่คาดหมาย จึงต้องอยู่ภายใต้

ความเส่ียงท่ีอาจเกิดขึ้นได้ด้วย ผลตอบแทนจากการลงทุน มีหลายรูปแบบได้แก่  

         ก. รายได้ตามปกติ (Current income) รายได้ตามปกติได้แก่ ดอกเบ้ียหรือเงินปันผลในกรณีท่ีบุคคล

ซื้อพันธบัตรหรือลงทุนในหุ้นต่าง ๆ ซึ่งกำหนดเวลาก็จะได้รับดอกเบ้ียหรือเงินปันผลตามท่ีบริษัทระบุไว้  

         ข. กำไรจากการซื้อขายหุ้น (Capital gains) ในกรณีของหุ้นสามัญที่บุคคลลงทุนซื้อไว้มีราคาสูงขึ้น   

ซึ่งเมื่อขายออกไปแล้วจะได้กำไร  

ค. ค่าเช่า (Rent) ในการลงทุนซื้อทรัพย์สินโดยเฉพาะอย่างยิ่งพวกอสังหาริมทรัพย์ เช่นที่ดิน บ้าน 

อพาร์ตเมนท์ ท่ีอยู่อาศัย เมื่อนำไปให้ผู้อื่นเช่าก็จะมีรายได้ ค่าเช่าเป็นรายได้ท่ีคืนมาสู่เจ้าของ  

         ง. ผลตอบแทนอื่น ๆ (Others) เช่นการซื้อหุ้นสามัญก็จะมีสิทธิในหารออกกเสียงเลือกคณะกรรมการ

ของบริษัท และถ้าถือหุ้นไว้มากก็จะมีโอกาสจะได้รับเลือกเป็นผู้บริหารซึ่งสามารถกำหนดนโยบายของบริษัทได้ 

หรือสิทธิในการซื้อ ขายหุ้นใหม่ได้ในราคาพิเศษ เป็นต้น 
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ใบความรู้ 

เร่ือง การคิดต้นทุน กำไร 

ให้ผู้เรียนคิดต้นทุน กำไร การผลิต และค่าใช้จ่ายในการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 
 

วัน 
เดือน ป ี

รายการ จำนวน สิ่งของ 
จำนวนเงิน 

(บาท) 
หมายเหตุ 

 1.ผ้า 1 ม้วน 1,100 การกำหนดราคา 
ขาย คิดจากต้นทุน 
+ กำไรท่ีต้องการ 2.เข็มหมุด/เข็มกลัด 2 โหล 20 

3.เชือกไนลอน / เชือกผ้า  
 

1 ม้วน 180 

4.ลวดอ่อน 1 ม้วน 150 

5.ปืนกาว 1 อัน 200 

6.ปืนยิงแม็กซ ์ 1 อัน 250 

รวมเป็นเงินทั้งสิ้น(บาท) 1,900  

 

การกำหนดราคาขายต่อหน่วย ดังนี้ 

1. กำหนดกำไรท่ีต้องการได้จากต้นทุน X (กำไรท่ีต้องการหารด้วย 100)  

ตัวอย่างเช่น 

 รับจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ คิดงานละ 2,850 จากต้นทุน 1,900 บาท ต้องการกำไร  950 หรือร้อยละ 50  

 

หมายเหตุ  การกำหนดกำไรท่ีต้องการขึ้นอยู่กับส่ิงเหล่านี้ด้วย เช่น ราคาตลาด ลักษณะของสินค้าและบริการ 

เป็นสินค้าหา ยาก เป็นสินค้าเฉพาะกลุ่ม หรือมีฤดูกาลเข้ามาเกี่ยวข้องก็สามารถท่ีจะกำหนดกำไรท่ีต้องการสูง

ได้ การตั้งราคาให้สามารถแข่งขันได้นั้นต้องอยู่บนพื้นฐานความสมดุลระหว่างความพึงพอใจของผู้ซื้อและผู้ขาย

ด้วย ถ้าสินค้าโดยท่ัวไปมี ขายกันแพร่หลาย มีคู่แข่งมากก็ต้องกำหนดกำไรน้อยลงไป 
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ใบงาน 

เร่ือง การคิดต้นทุน กำไร 

ผู้เรียน/กลุ่ม................................................................................................................................................. 

เรื่อง............................................................................................................................................................ 
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ใบความรู้ 

เร่ือง ช่องทางการตลาด 
 

ความหมายของการตลาด  

การตลาด คือ การกระทำกิจกรรมต่างๆ ในทางธุรกิจที่มีผลให้เกิดการนำสินค้าหรือบริการจากผู้ผลิตไปสู่  

ผู้บริโภคหรือผู้ใช้บริการนั้นๆ ให้ได้รับความพึงพอใจ ขณะเดียวกัน ก็บรรลุวัตถุประสงค์ของกิจการ  
 

องค์ประกอบของการตลาด  

 1. มีส่ิงท่ีจะโอนเปล่ียนกรรมสิทธิ์ คือ สินค้าหรือบริการ 

 2. มีตลาด คือ ผู้ช้ือท่ีต้องการซื้อสินค้าหรือบริการ  

 3. มีผู้ขายสินค้าหรือบริการ  

 4. มีการแลกเปล่ียน  

ตลาดตามความหมายของบุคคลทั่วไป  

ตลาด หมายถึง สถานท่ี ท่ีเป็นศูนย์กลางในการแลกเปล่ียน สถานท่ีผู้ซื้อผู้ขายจะไปตกลงซื้อขายสินค้า

กัน ตลาดตามความหมายของนักธุรกิจหรือนักการตลาด  

ตลาด คือ บุคคล หน่วยงาน องค์กรท่ีมีความคิดท่ีจะซื้อสินค้า มีอำนาจซื้อ และมีความเต็มใจท่ีจะซื้อ

สินค้าหรือ บริการ  

ความสำคัญของการตลาด  

การตลาดมีบทบาทสำคัญต่อการพัฒนาคุณภาพชีวิต และยกระดับความเป็นอยู่ ของมนุษย์ ในสังคม 

ทำให้เกิด การพึ่งพาอาศัยกันอย่างเป็นระบบในสังคมมนุษย์แต่ละคน สามารถประกอบ อาชีพที่ ตนเองถนัด

และได้ใช้ความรู้ ความสามารถของแต่ละบุคคลได้ อย่างเต็มกำลังความสามารถ และการตลาดมีบทบาทอย่าง

ใหญ่หลวงต่อความ เจริญเติบโต และพัฒนาการทางเศรษฐกิจของ ประเทศเนื่องจากการตลาดเป็นตัวกระตุ้น

ให้เกิดการวิจัย และพัฒนาหา ส่ิงแปลกใหม่ มาสนองความ ต้องการของตลาดและสังคม ทำให้ผู้บริโภคมี

โอกาส เลือกใช้ผลิตภัณฑ์ท่ีต้องการได้หลาย ทางและ ผลิตภัณฑ์ท่ีสามารถตอบสนองความต้องการ สร้างความ

พึงพอใจให้แก่ผู้บริโภค จึงมีผลทำให้เกิด การจ้างงาน เกิดรายได้กับแรงงาน และธุรกิจ ทำให้ประชาชน มีกำลัง

การซื้อ และสามารถสนอง ความต้องการในการบริโภค ซึ่งทำ ให้ มาตรฐาน การครองชีพของบุคคล ในสังคมมี

ระดับสูงขึ้น และมีคุณภาพชีวิตท่ีดีขึ้น ธุรกิจขายของออนไลน์ช่างหอมหวน ไม่ว่าคุณจะเป็นใคร มีอาชีพหลักอยู่

แล้ว หรืออยากทำเป็นอาชีพเสริม จะอยู่ในแวด วงไหนก็ตาม ต่างก็อยากมีโอกาสลองหาทุนทำธุรกิจค้าขาย

ออนไลน์ให้ได้สักครั้ง เพราะต่างเห็นข้อดีของการขายท่ีแทบ ไม่ต้องเสียเงินลงทุน ไม่ต้องเสียค่าเช่าพื้นท่ีต้ังของ 

ซื้อง่ายขายหมดเร็ว หรือจะด้วยเหตุผลใดก็ตาม อยากยืนหนึ่งในธุรกิจ ร้านค้าออนไลน์ นอกจากจะต้องมีข้อมูล

ว่าจะหาเงินทุนจากไหนดี ต้องมาดู Checklist ท่ีควรมีต่อไปนี้ 
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ชื่อร้านต้องปัง 

 ต้ังแต่คิดเริ่มต้นจะเปิดร้านค้าออนไลน์แล้ว คุณควรท่ีจะมีช่ือร้านท่ีส่ือถึงสินค้าท่ีคุณต้องการจะขายอ

ยู ่ในใจไว้ บ้างอยู่แล้ว ถูกไหมครับ หลักการต้ังช่ือร้านไม่ได้มีอะไรซับซ้อน คือ ต้องอ่านง่าย ส้ันกระชับ ฟังแล้ว

ติดหู ตั้งแต่ครั้งแรก นอกจากนี้ควรตั้งชื่อร้านให้มีความเกี่ยวโยงกับสินค้าที่คุณต้องการขายในร้านด้วย เช่น 

ร้านขายกระเป๋าผ้า ก็ควรมีคำว่า Bag หรือ Clutch อยู่ในช่ือร้าน แบบนี้เป็นต้น  

ช่องทางการชำระเงินยิ่งเยอะยิ่งดี  

เทคนิคสำคัญอีกอย่างท่ีจะช่วยทำให้การขายของออนไลน์ของคุณมียอดขายเพิ่มมากขึ้นนั่นคือการมี

ช่องทาง การชำระเงินให้ลูกค้าได้เลือกหลายช่องทาง เราเรียกว่า การชำระเงินผ่านอินเตอร์เน็ต ( Internet 

Payment) ซึ่งมี หลากหลายวิธีด้วยกัน ดังนี้  

1.การโอนเงิน จะเป็นการตัดบัญชีเงินฝากผ่านบริการ Internet Banking ของธนาคาร เป็นวิธีท่ี

ร้านค้าออนไลน์ นิยมใช้มากที่สุด สามารถใช้ได้ทุกช่องทางการขาย ทั้ง Facebook, Line, IG, Twitter หรือ

แม้แต่เว็บไซต์  

2.การชำระเงินผ่านบัตรเครดิตบนเว็บไซต์ของร้านค้า การชำระเงินด้วยวิธีนี ้ใช้ได้ในกรณีที ่คุณมีหน้า

ร้านใน เว็บไซต์เท่านั้น  

โดยจะมีหน้าชำระเงินให้กรอกรายละเอียดบัตรเครดิต/เดบิต  

1. การชำระผ่านเว็บไซต์ของร้านค้าออนไลน์ด้วย e-Money วิธีการนี้คุณต้องมีแอปพลิเคชั่น e-

Money จากนั้น เติมเงินเข้าบัญชีให้เพียงพอก่อนจึงจะชำระเงินได้ ผู ้ให้บริการ e-Money ท่ีเราคุ้นเคยก็

อย่างเช่น TrueMoney, Rabbit LinePay, Smart Purse หรือ mPay เป็นต้น  

2. การชำระเงินผ่าน Paypal ด้วยบัตรเครดิต วิธีนี้เป็นที่นิยมเพิ่มมากขึ้นสำหรับผู้ขายของออนไลน์

และไม่มี เว็บไซต์หน้าร้าน การชำระเงินด้วยวิธีนี้เห็นได้จากร้านค้าใน IG และใน Facebook เป็นส่วนใหญ่ เป็น

การชำระเงินด้วย บัตรเครดิต ซึ่งเมือ่ลูกค้าตกลงซื้อสินค้ากับเจ้าของร้านแล้วจะทำการชำระเงิน ทางร้านค้าจะ

ส่ง Link PayPal เพื่อให ้ลูกค้ากดเข้าไปกรอกหมายเลขบัตรเครดิต เพื่อทำการชำระสินค้า จะเห็นว่า การท่ีคุณ

มีช่องทางการชำระเงินท่ี หลากหลาย ยิ่งเพิ่มความสะดวกสบายให้กับลูกค้าในการเลือกชำระเงิน ทำให้ง่ายต่อ

การตัดสินใจซื้อยิ่งขึ้นด้วย 

เงินทุนหมุนเวียน  

หลายคนเข้าใจผิด คิดว่าการเปิดร้านค้าออนไลน์ไม่ต้องใช้เงินลงทุนอะไรเลย แต่ถ้าคุณต้องสต๊อก

สินค้า นั่น หมายความว่า คุณต้องมีเงินทุนแล้ว ดังนั้น หากใครอยากเปิดร้านขายสินค้า หรืออยากขายเสื้อผ้า

แต่ไม่มีทุน อย่ารอช้า รีบศึกษาวิธีหาเงินลงทุน ทั้งในช่วงเริ่มต้นกิจการ และทุนหมุนเวียนในการจัดการเติม   

สต๊อกสินค้า หรือค่าใช้จ่ายอื่น ๆ ก็ ตาม นอกจากนี้ หากคุณขายของผ่านช่องทางเว็บไซต์ หรือมีหน้าร้านบนโซ

เชียล เน็ตเวิร์กอย่าง เฟสบุค อินสตาแกรม หรือไลน์ ก็ควรทำการตลาดเพื่อโปรโมทร้านค้าออนไลน์ของคุณ
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ด้วย เป็นต้น รวม ๆ แล้วก็ไม่ใช่น้อย ๆ  โดยในช่วงเริ่ม ต้นแบบนี้ คุณจึงต้องมีเงินทุนไว้หมุนเวียน และสำรอง

จ่ายไว้ด้วย  

มีแผนการขายและการตลาดที่รัดกุม  

ถ้าคุณคิดว่าขายของออนไลน์ไม่ต้องทำการตลาด ไม่ต้องวางแผนการขายใด ๆ นั่นหมายความว่า      

คุณกำลังไปผิดทาง แล้วครับ อันดับแรกเลย คุณควรมีความชัดเจนในสินค้าท่ีขาย เพื่อให้การวางแผนการตลาด

ง่ายข้ึน เพราะบางคนจับทุก อย่างขายยำรวมกันหมดเลย เช่น ขายท้ังเส้ือผ้า อุปกรณ์ไอทีก็ขาย เครื่องเขียนก็

ขาย อยู่ในช่องทางเดียวกัน ลูกค้าก็จะ งงว่านี่เว็บไซต์หรือเพจจับฉ่ายหรือเปล่า ฉะนั้นคุณจำเป็นต้องมีจุดยืน

ของสินค้า จากนั้นให้วางแผนการตลาดดังนี้ 

 • กำหนดเป้าหมายให้ชัดเจน เช่น ภายใน 1 ปี ต้องขายสินค้า คือ เส้ือผ้าให้ได้ 5,000 ช้ิน เป็นต้น 

 • มีลำดับขั้นที่ชัดเจนว่าจะกำหนดทิศทางร้านอย่างไร เช่น ขายสินค้าให้ได้มากที่สุ ดในช่องทางใด

ช่องทางหนึ่ง หรือเลือกท่ีจะทำให้เพจเป็นท่ีรู้จักมากท่ีสุด  

• ต้ังงบประมาณให้กับแต่ละขั้นตอนก่อนไปถึงเป้าหมาย เช่น ขั้นที่ 1 กำหนดงบประมาณในการสร้าง

เว็บไซต์ 2 กำหนดงบประมาณในการโปรโมตเว็บไซต์  

•มีการประเมินผล หรือการวัด KPI นั่นเอง ด้วยการตรวจสอบประเมินผลงาน และมีการปรับปรุงแผน

ทุก 2 เดือน เป็นต้น 

มีหลากหลายช่องทางการขาย 

 ต้องบอกเลยว ่าช่องทางการขายสินค้า (Channel) ของคุณจะขึ ้นอยู ่ก ับงบประมาณที ่ค ุณมี             

ถ้าต้องการมีให้ครบวงจรเลย ควรเริ ่มต้นจากมีเว็บไซต์เป็นเหมือนหน้าร้าน แล้วจึงมีช่องทางโซเชียลมีเดีย   

เช่น ไลน์ เฟซบุก อินสตาแกรม หลายคนอาจจะเลือกโฟกัสหรือขายของในช่องทางใดช่องทางหนึ่งเท่านั้นก็ได้ 

ซึ่งแต่ละช่องทางก็จะมี การเซตทาร์เก็ตที่แตกต่างกันไป เหมาะกับผู้ขายของออนไลน์ที่ทำคนเดียว เพราะจะ

สะดวกในการบริหารจัดการ โดยท่ี ช่องทางการขายมีดังนี้ 

 • Facebook ช่องทางนี้ถือว่าได้รับความนิยมมากที่สุด เพราะมีผู้ใช้งานมากที่สุด กลุ่มลูกค้าจะมวีง

กว้างและมี ปริมาณมาก ง่ายต่อการทำการตลาดผ่าน Facebook Ads มีเงินตั้งต้นเพียง 100 บาท คุณก็

สามารถ Boost Post หรือ ซื้อ Page Like AD ได้แล้ว ทำให้ลูกค้ารู ้จักเรามากขึ้นด้วย ขั้นตอนก็ง่ายแสนง่าย 

ซื้อแอดได้ด้วยตัวเองผ่านโทรศัพท์มือ ถือ โดยการตั้งกลุ่มลูกค้าเป้าหมายที่คุณต้องการ เลือกเวลา และใส่

จำนวนเงิน โดย Facebook จะหักเงินค่าโฆษณาจาก บัตรเครดิตหรือบัตรเดบิตท่ีคุณลงทะเบียนไว้ นอกจากนี้

ยังมีเทคนิคการขายหลายแบบที่สามารถนำไปใช้เพิ่มยอดขายได้ เช่น การ Live ขายสินค้า หรือเพิ่มความ

น่าสนใจให้กับสินค้าด้วยการเขียนแคปช่ันท่ีส่ือสารได้ชัดเจน กระชับ โดนใจ และเป็นคำท่ีอยู่ในกระแส เป็นต้น  

ตัวอย่างการขายของออนไลน์ผ่านช่องทางเฟสบุกที่ประสบความสำเร็จ คือ ร้านอาหารตากแห้ง         

จ. สตูล ของบังฮา ซัน ซึ่งเกาะกระแส Live สดขายของจนฮิตและมียอดขายถล่มทลายชั่วข้ามคืน เรียกได้ว่า 
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บังฮาซัน เป็น 1 ในสุดยอด เป็นพ่อค้ายุค 4.0 ที ่ช่วยสร้างรายได้ให้กับชุมชน ด้วยการนำอาหารทะเลตากแห้ง

มาขาย ซึ่งเทคนิคของเขาก็คือ การ สร้างสตอรี ่ให้ทั้งกับตัวสินค้า และตัวของเขาเอง เพื่อสร้างความมั่นใจ

ให้กับลูกค้า นอกจากสตอรีแล้ว ยังมีเรื่องเทคนิค การขาย โดยบังฮาซันจะไลฟ์ขายของออนไลน์ทุกวันด้วย

สำเนียงท่ีเป็นเอกลักษณ์ จนมีคนแชร์วิดีโอใน เฟสบุกต่อจน เกิดเป็นไวรัลขึ้นมา 

 จากกรณีศึกษา ของ "บังฮาซัน" จะเห็นว่า การสร้างคาแรคเตอร์ให้เพจของตัวเองเป็นที่จดจำ เป็นส่ิง

ท่ีเพจ ร้านอาหารทะเลตากแห้ง จ. สตูล นำมาใช้ ผ่านการ Live ขายของออนไลน์แบบเรียบง่าย แต่มีสคริปต์ท่ี

ชัดเจน เพื่อให้ แฟนเพจเข้าถึงได้ ถ่ายทำจากกล้องมือถือธรรมดานี่เอง แต่สร้างจุดแข็งให้กับสินค้าแบบรู้จริง 

เช่น ขายอาหารทะเลแห้ง ก็ต้องทราบทุกขั้นตอนการผลิต เพื่อสามารถตอบคำถามลูกค้าได้ และสร้างความ

น่าเชื ่อถือให้กับแบรนด์นั ่นเอง แน่นอน  ว่า ไม่ใช่ทุกคนที่จะประสบความสำเร็จชั ่วข้ามคืนแบบบังฮาซัน         

คุณต้องอาศัยความอดทน ลองผิดลองถูก และจริงใจกับ ลูกค้า หากทำได้ หนทางแห่งความสำเร็จก็ไม่ไกลเกิน

เอื้อมครับ 

 • Instagram ยังคงเป็นช่องทางท่ีได้รับความนิยมเพิ่มมากขึ้นเรื่อย ๆ โดยอินสตาแกรมเน้นกลุ่มคนฮิป 

ๆ ท่ีถ่ายรูป ต้องสวย แฮชแท็กต้องมี ฉะนั้นถ้าคุณเลือกช่องทางนี้เพื่อขายสินค้า ควรต้องมีทักษะการถ่ายภาพ

ในระดับหนึ่ง และควร มี Follower อยูจ่ำนวนหนึ่งบางคนประสบความสำเร็จจากการขายของในอินสตาแกรม 

จนต่อยอดไปมีหน้าร้านรับ ลูกค้าเลยก็มีให้เห็นเยอะทีเดียว 

• Line ร้านค้าออนไลน์ส่วนใหญ่นิยมมี Line@ ไว้สนทนาซื ้อขายสินค้ากับลูกค้าแบบตัวต่อตัว     

เพราะมีความเป็น ส่วนตัวและสะดวกในการคุยตอบคำถามเรื่องสินค้า ช่วงเริ่มต้นคุณอาจเลือกใช้แบบฟรี         

ที่สามารถตอบ ข้อความได้ 1,000 ข้อความ แล้วค่อยขยับเป็นแพ็คเกจ Starter ที่มีผู้ติดตามได้ถึง 200 คน 

ราคาต่อเดือนอยู่ท่ีเดือน ละ 200 บาท เป็นต้น โดยคุณสามารถโพสต์สินค้าได้ในหน้า Timeline  

• Twitter ในสมัยก่อนเป็นช่องทางของวัยใส สายเกาหลีโดยเฉพาะ ช่องทางโซเชียลขายของออนไลน์

ช่องทางใหม่นี้มักเน้นไปท่ีสายต่ิงเกาหลีจ๋า แต่ทราบไหมว่า ปัจจุบันมีผู้หันมาเล่นทวิตเตอร์เพิ่มมมากขึ้นและมี

หลากหลาย กลุ่ม หลากหลายช่วงวัย ไม่จำกัดเพียงแฟนคลับของดารานักร้องเท่านั้น การซื้อขายผ่านทวิตเตอร์

นั ้นเกิดขึ้นเร็ว มาก ไม่ว่าจะเป็นสินค้าเกี ่ยวกับกลุ่มศิลปิน หรือแม้กระทั่งเครื ่องสำอางและของน่ารัก ๆ             

ไปจนถึงการส่งต่อของ มือสองก็เป็นที ่ต้องการสูงมากในช่องทางนี้ หากคุณต้องการขายของออนไลน์ผ่าน    

ทวิตเตอร์ ข้อความของคุณ ต้องส้ันนและกระชับมาก รู ้จักติดแฮชแท็ก บอกรายละเอียดการชำระเงินและการ

ติดต่อให้ครบถ้วน และส่วน ใหญ่จะไปจบการขายท่ี Direct Message หรือ Line 

พร้อมอุทิศเวลาให้ลูกค้า  

ควรพร้อมขาย ตลอดเวลา ขยันตอบคอมเมนต์ ขยันลงรีวิวสินค้า เมื ่อคิดจะขายของออนไลน์แล้วจะ

คิดว่าเราทำงานแค่วันละ 8 ชั่วโมง เข้า 9 โมงเลิก 6 โมงเหมือนงานออฟฟิศไม่ได้ ลูกค้าส่วนใหญ่อาจมาตอน

ดึกหลัง 6 โมงไปแล้ว เพราะเป็นเวลาที่เขา สะดวกหลังเลิกงาน แต่คุณก็ควรมีกำหนดเวลาในการตอบด้วย
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เช่นกัน เช่น ตอบไม่เกินส่ีทุ่ม เริ่มตอบต้ังแต่ 8 โมงเช้า เป็นต้น หรือตอบเกินเวลาในกรณีฉุกเฉินจริง ๆ เพื่อให้

เราเองได้มีเวลาพักผ่อน และเป็นการกำหนดเวลาให้ลูกค้า 
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ใบงาน 

เร่ือง ช่องทางการตลาด 
 

 ให้ผู้เรียนวางแผนการตลาดในการจำหน่ายผลิตภัณฑ์จากการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 
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แบบวัดและประเมินผลการทำการจับจีบผ้าในงานพิธีต่างๆ 
 

 ประเด็นท่ีเกี่ยวข้อง  

1. ความรู้ความเข้าใจในเนื้อหาสาระ (20)  

1.1 ทดสอบความรู้ความเข้าใจ  

1.2 สอบถามความรู้ความเข้าใจ  

2. ทักษะการปฏิบัติ (40) 

2.1 สังเกตการปฏิบัติในระหว่างการเรียนรู้ การจัดกิจกรรม  

2.2 ประเมินโดยให้สาธิต  

2.3 แสดงขั้นตอนวิธีการปฏิบัติ  

2.4 ประเมินจากกระบวนการมีส่วนร่วม (ร่วมคิด ร่วมทำ ร่วมแก้ปัญหา)  

3. คุณภาพของผลงาน ผลการปฏิบัติ (40) 

  3.1 สังเกตผลงาน  

3.2 ตรวจสอบผลงาน 

  3.3 มีความคิดสร้างสรรค์  

3.4 ผลการปฏิบัติว่าเป็นไปตามเกณฑ์ท่ีกำหนดหรือไม ่
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แบบประเมินผลงานผู้เรียน 

ช่ือ – นามสกุล.....................................................................................………………............…. ……...................... 

หลักสูตร ........................................................... ………............….… กลุ่ม……………….………………......................  

คำช้ีแจง : ให้วิทยากรประเมินผลงานของผู้เรียนตามหัวข้อท่ีกำหนดให้ 
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https://www.baanlaesuan.com/63086/diy/typeofthread 

https://www.stou.ac.th/seminar/file 
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คณะผู้จัดทำ 

 คณะท่ีปรึกษา  

1. ว่าท่ีพันตรีดำริห์   ติยะวัฒน์           ผู้อำนวยการสำนักงาน สกร.ประจำจังหวัดเพชรบูรณ์ 

2. นางสาวนัทธมน  สกุลณมรรคา       รองผู้อำนวยการสำนักงาน สกร.ประจำจังหวัดเพชรบูรณ์ 

      3. นางพนิดา  ติยะวัฒน์                   ผู้อำนวยการศูนย์ส่งเสริมการเรียนรู้ระดับอำเภอหล่มสัก 

      4. คณะกรรมการสถานศึกษา             สกร.ประจำจังหวัดเพชรบูรณ์ 
 

คณะกรรมการดำเนินงาน  

1. นางพนิดา  ติยะวัฒน์                 ผู้อำนวยการศูนย์ส่งเสริมการเรียนรู้ระดับอำเภอหล่มสัก 

2. นายจงรักษ์  อุปรี                     ครูชำนาญการ 
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