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ประชาชนทั่วไปได๎มีความรู๎ ความเข๎าใจ สามารถน าไปประกอบอาชีพตํอไปได๎ 

ขอขอบคุณวิทยากรวิชาชีพ และคณะดําเนินงานการจัดการเรียนรูเพื่อพัฒนาตนเองที่ไดรวมพัฒนา

หลักสูตร และจัดทําแผนการเรียนรูรวมทั้งสื่อตางๆใหสําเร็จไปดวยดีและหวังเปนอยางยิ่งวาหลักสูตรเลมนี้

จะเปน ประโยชนตอวิทยากรและผูเรียนตอไป
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หลักสตูรวิชาทอผ้าขาวม้า จ านวน 35 ชั่วโมง 

ความรู้เกี่ยวกับวัสดุ อุปกรณ์ ที่ใช้ในการท าผ้าขาวม้า 

อุปกรณ์การทอผ้าขาวม้า 
1. ด๎ายโทเร
2. ไหมประดิษฐ์
3. อุปกรณ์ปั่นด๎าย
4. อุปกรณ์ควงด๎าย
5. อุปกรณ์ขึงด๎าย
6. ที่หวีด๎าย
7. ที่เก็บตะกอ
8. กระสวย (ตัววิ่งด๎าย)

ด้ายโทเร  มีสํวนผสม โพลีเอสเตอร์ 65% คอตตอน 35% ทอลายขัด ด๎วยเส๎นด๎ายที่มีความละเอียดคํอนข๎าง
สูง จึงท าให๎เนื้อผ๎ามีความละเอียด นุํม สามารถระบายอากาศได๎ดี ท าให๎สวมใสํแล๎วไมํร๎อน และยังมีคุณสมบัติ
ในการซับเหงื่อได๎ดีอีกด๎วย 

ไหมประดิษฐ์  เป็นผ๎าที่ผลิตจากเส๎นใยสังเคราะห์ มีลักษณะคล๎ายผ๎าไหมธรรมชาติ มีคุณสมบัติบางเบา สวมใสํ
สบาย ระบายอากาศได๎ดี และยับยาก เหมาะส าหรับสวมใสํในอากาศร๎อน ผ๎าไหมประดิษฐ์มีหลายชนิด เชํน    
เรยอน โพลีเอสเตอร์ และสแปนเด็กซ์ แตํละชนิดมีจุดเดํนและข๎อด๎อยแตกตํางกันไป 
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อุปกรณ์ปั่นด้าย  (ภาษาอีสานเรียกวํา " ใน " ) หรือท๎องถิ่นอ่ืนเรียก หลา กงปั่นด๎าย หลาปั่นด๎าย เครื่องกรอ
ไหม บางท๎องถิ่นทางภาคเหนือเรียก กวง หรือ เผื่อน หรือเพียน ในหรือเครื่องปั่นด๎าย เป็นเครื่องมือที่อาศัย
หลักเกณฑ์ในเรื่องของล๎อและเพลา ในสมัยโบราณเครื่องปั่นด๎ายเรียกวํา " แว " มีลักษณะกลมใหญํกวําหัวแมํ
มือเล็กน๎อย มีรูตรงกลางส าหรับเสียบไม๎ปั่นด๎าย ตํอมาได๎เปลี่ยนมาใช๎เครื่องปั่นด๎าย หรือ ใน ลักษณะทั่วไปของ
ใน จะเป็นวงกลม ติดตั้งอยูํระหวํางขาสองอันที่ท าจากไม๎เนื้อแข็ง และมีหลักสอดเป็นคันส าหรับหมุนวงล๎อ  
สํวนขาติดตั้งอยูํบนสํวนหัวของฐานที่ท าด๎วยไม๎ทํอนยาวประมาณ 30 นิ้ว โดยที่สํวนปลายของทํอนไม๎จะมี
เหล็กในสอดอยูํกับขาตั้งโดยโผลํเหล็กในออกมาไว๎ส าหรับเป็นที่สวมของหลอดไม๎ไผํที่ท าเป็นที่กรอด๎าย  
และระหวํางวงล๎อจะมีสายพานท าด๎วยเชือกโยงมาเพ่ือหมุนเหล็กใน ดังนั้นเมื่อมีการหมุนเหล็กในก็จะหมุนไป
ด๎วย 

 

 
 

อุปกรณ์ควงด้าย เป็นเครื่องมือพ้ืนบ๎านส าหรับหวีเส๎นด๎าย หลังจากการตีเกลียวเป็นเส๎นยาว ๆ แล๎ว น ามาขึง
เรียงเป็นแถบบนสะดึงหรือกรอบไม๎สีเหลี่ยม ใช๎หวีด๎ายหวีรูดไปมาเพ่ือให๎เส๎นด๎ายเรียบ ไมํเป็นขน จะชํวยให๎
เส๎นด๎ายเรียบเสมอกัน สะดวกในการทอเป็นสิ่งตําง ๆ ด๎วย 
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อุปกรณ์ขึงด้าย (ตัวว่ิงด้าย) สํวนที่ใช๎สอดด๎ายเป็นด๎ายยืนและแบํงด๎ายเป็นหมูํ ๆ ตามต๎องการ เพ่ือที่จะพํุง
กระสวยเข๎าหากันได๎สะดวก 

ความรู้พื้นฐานในการจัดการเรียนรู้ตามหลักสูตรการทอผ้าขาวม้า 

การจัดการศึกษาอาชีพในปัจจุบันมีความส าคัญมาก เพราะจะเป็นการพัฒนาประชากรของประเทศ 
ให๎มีความรู๎ความสามารถและทักษะในการประกอบอาชีพ เป็นการแก๎ปัญหาการวํางงานและสํงเสริมความ
เข๎มแข็งให๎แกํเศรษฐกิจชุมชน ซึ่งกระทรวงศึกษาธิการได๎ก าหนดยุทธศาสตร์ ที่จะพัฒนาศักยภาพของประชาชน 
ในพ้ืนทีให๎ประชาชนได๎มีอาชีพ ที่สามารถสร๎างรายได๎ที่มั่นคงมั่งคั่ง และมีงานท าอยํางยั่งยืน 

สภาพสังคมปัจจุบันได๎รับผลกระทบจากการเปลี่ยนแปลงในด๎านตํางๆ  เชํน  ด๎านเศรษฐกิจ การเมือง 
สังคมและสิ่งแวดล๎อมเป็นอยํางมาก ประชากรมนุษย์เพ่ิมขึ้นเรื่อยๆ แตํทรัพยากรธรรมชาติ ถูกใช๎ไปอยําง
รวดเร็ว  และไมํเพียงพอกับจ านวนประชากรที ่เพิ ่มขึ ้น มนุษย์จึงประสบปัญหาตํางๆตามมามากมาย 
โดยเฉพาะด๎านการด ารงชีพและชีวิตความเป็นอยูํของมนุษย์  ดังนั้นจึงจ าเป็นอยํางยิ่งที่มนุษย์เราจะต๎องสร๎าง   
สิ่งทดแทนเพ่ือการอยูํรอดโดยวิธีการตําง ๆ 

อาชีพการทอผ๎าขาวม๎า เป็นอีกหนึ่งอาชีพที่นําสนใจสามารถเป็นอาชีพทางเลือก สร๎างรายได๎เสริม    
หรือเพ่ือใช๎เวลาวํางให๎เกิดประโยชน์ ส านักงานสํงเสริมการศึกษานอกระบบและการศึกษาตามอัธยาศัย     
จังหวัดเพชรบูรณ์ จึงได๎สํงเสริมการจัดท าหลักสูตรวิชาทอผ๎าขาวม๎า ซึ่งเป็นการเรียนรู๎เกี่ยวกับทักษะงานศิลป์   
มีความคิดสร๎างสรรค์ การเลือกใช๎แบบลวดลายสีสันการออกแบบ การตัด เย็บการค านวณ ขนาดรูปแบบให๎
เหมาะสมกับงาน งานซํอมบ ารุงดูแลรักษา วัสดุอุปกรณ์และการบริการลูกค๎าในรูปแบบตําง ๆ  ที่สามารถน า
ความรู๎ไปใช๎ในการสร๎างรายได๎ ที่มั่นคง และยั่งยืน อยํางมีประสิทธิภาพ 



 

4 

หลักสูตรการท าผลิตภัณฑ์จากผ้าขาวม้า  

1. ความเป็นมา 
 ภูมิปัญญาเป็นสิ่งที่อยูํคูํกับสังคมไทยตั้งแตํอดีตจนถึงปัจจุบัน แตํอาจมีรูปแบบที่เปลี่ยนไปตาม
สภาพการเปลี่ยนแปลงทางสังคม สิ่งเหลํานี้ก าลังจะท าให๎ภูมิปัญญาที่เป็นองค์ความรู๎  ความเชื่อความสามารถ
ของคนในท๎องถิ่น ที่ได๎จากการสั่งสมประสบการณ์และการเรียนรู๎มาเป็นระยะเวลายาวนาน ที่มีลักษณะเป็น
องค์รวม และมีคุณคําทางวัฒนธรรม เลือนหายไปจากสังคมไทย ซึ่งหลีกเลี่ยงไมํได๎วําหากภูมิปัญญาเหลํานี้  
ถูกกลืนไปในสังคมแหํงทุนนิยม พ้ืนฐานความเข๎าใจธรรมชาติที่มีมาแตํโบราณก็จะสูญไปตามกาลเวลา  
ภูมิปัญญาจึงมีความส าคัญในการสร๎างความยั่งยืน ของสังคมพ้ืนบ๎าน ที่เป็นสังคมของการพ่ึงพาซึ่งกันและกัน 
คนกับคน คนกับธรรมชาติ คนกับสัตว์ มีการพ่ึงพิงความสามารถโดยใช๎ความรู๎จากประสบการณ์ที่สั่งสมและสืบ
ทอดกันมา เป็นความสามารถและศักยภาพในเชิงการแก๎ปัญหา การปรับตัวเรียนรู๎และสืบทอดไปสูํคนรุํนตํอไป 
เพ่ือการด ารงอยูํของเผําพันธุ์ อันสร๎างให๎เป็นมรดกทางวัฒนธรรมชาติ เผําพันธุ์หรือเป็นวิถีชีวิตของชาวบ๎าน  
สิ่งเหลํานี้จ าเป็นต๎องอาศัยพ้ืนฐานความเข๎าใจที่เป็นเครื่องยึดเหนี่ยวให๎สังคมมีความเห็นพ๎องในหลักการด าเนิน
ชีวิต วัฒนธรรม ประเพณีภูมิปัญญาจึงเป็นก าลังส าคัญ ในการสร๎างความยั่งยืนของสังคมพ้ืนบ๎านที่เป็นรากฐาน
การด าเนินชีวิตของคนในแตํละท๎องถิ่น ที่แฝงไปด๎วยขนบธรรมเนียม ประเพณีความเชื่อ ที่แสดงถึงอัตลักษณ์
ของชาติพันธ์อันเป็นสุนรียะที่เกิดขึ้นจากประสบการณ์และแนวคิดแหํงภูมิปัญญาผ๎าทอพ้ืนบ๎าน ศาสตร์และ
ศิลป์ที่แสดงภูมิปัญญาของคนในแตํละท๎องถิ่น แฝงด๎วยความผูกพันธ์ที่เชื่อมโยงวิถีชีวิต ความเชื่อ และพิธีกรรม 
ซึ่งได๎รับการถํายทอดและสืบสานตํอกันมารุํนสูํรุํนจนถึงปัจจุบันเป็นเอกลักษณ์เฉพาะตน รูปแบบลวดลายและ
กรรมวิธีในการผลิตผ๎าทอ มีความแตกตํางกันในแตํละท๎องถิ่นและลักษณะเฉพาะของเชื้อชาติ สิ่งส าคัญ คือ การ
สอดแทรกภูมิปัญญาแหํงการผสมผสานความปราณีตบรรจง  
 ที่แสดงถึงความเจริญรุํงเรืองของท๎องถิ่นที่มีความอุดมสมบูรณ์ไปด๎วยภูมิปัญญาที่ทรงคุณคํา ผ๎าทอ
พ้ืนบ๎านจึงเป็นภูมิปัญญาที่แสดงออกถึงความเจริญรุํงเรืองทางด๎านศิลปะและวัฒนธรรม รวมถึงวิถีชี วิตความ
เป็นอยูํของกลุํมคนที่แสดงผํานทางลวดลายและเส๎นสีผ๎า ที่สอดแทรกความเชื่อและขนบธรรมเนียมประเพณี 
อันเป็นรากฐานทางศิลปวัฒนธรรมของกลุํมชาติพันธุ์ ซึ่งคงหลีกเลี่ยงไมํได๎วําผ๎าทอพ้ืนบ๎านคืองานศิลปะที่เกิด
จากความคิด เนื่องจากเมื่อความคิดต๎องการมีที่อยูํอาศัยที่แนํนอนความคิดได๎รวมตัวกันเป็นภาพอันเป็น
นามธรรมเพ่ือรอการถํายทอดให๎เกิดเป็นรูปธรรมผ๎าขาวม๎า เป็นผ๎าที่คนไทยทั่วไปรู๎จักกันดีในการใช๎งานที่
เรียกวําสารพัดประโยชน์ที่คนไทยใช๎มาแตํโบราณ สํวนใหญํผู๎ใช๎จะเป็นเพศชายซึ่งโดยทั่วไปจะสามารถใช๎นุํง
อาบน้ า เช็ดตัว คลุมหัวกันแดด ผ๎าขาวม๎า มีลักษณะเป็นผ๎ารูปสี่เหลี่ยมผืนผ๎า เป็นผ๎าส าหรับผู๎ชายใช๎นุํงแบบ
ล าลอง ความกว๎างจึงเทํากับระยะจากเอวถึงกลางหน๎าแข๎งผ๎าขาวม๎าโดยมากทอเป็นลายตารางเล็ก ๆ นิยมใช๎
เส๎นด๎ายหลายสี ผ๎าขาวม๎าในประเทศไทยมีชื่อเรียกแตกตํางกัน ขึ้นอยูํกับท๎องถิ่น ซึ่งค าวําผ๎าขาวม๎า เป็นภาษา
ทางภาคกลาง สํวนในภาคอีสานบางแหํงเรียกวําผ๎าแพร ซึ่งมักจะได๎จากการทอด๎วยเครื่องทอผ๎าที่เรียกวํา  
กี่ และจะทอเป็นขนาดยาวประมาณ 20-30 เมตร ตํอการทอแตํละครั้งแล๎วจึงตัดแบํงออกเป็นผืน ผืนละ 1 วา 
หรือ ประมาณ 1 เมตรครึ่ง สํวนในเรื่องของสีและลวดลายของผ๎าขาวม๎าจะแตกตํางกันไปตามความนิยมของ
ท๎องถิ่นโดยทางภาคกลาง ผ๎าขาวม๎าจะมีลวดลายเป็นตาลายสก๏อต และภาคอีสานจะเป็นแบบตาเล็ก ๆ  ถือวํา
เป็นแหลํงส าคัญในการทอผ๎าขาวม๎า ซึ่งชุมชนมีการทอผ๎าขาวม๎าท่ีถือเป็นอาชีพท่ีส าคัญของชาวบ๎านภายใน 
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จังหวัดเพชรบูรณ์ อันมีแหลํงในการผลิตส าคัญที่ และได๎มีการพัฒนารูปแบบสินค๎าจากผ๎าขาวม๎า
โดยมีการผลิตเป็นกระเป๋ารูปแบบตําง ๆ  เนื่องจากผ๎าขาวม๎าที่ผลิตขึ้น หากได๎รับการพัฒนาในการแปรรูป
ผลิตภัณฑ์ก็จะสร๎างรายได๎ที่เพ่ิมขึ้น และท าให๎กลุํมชุมชนมีรายได๎เสริมนอกจากการท าไรํและท านาสํงผลไปสูํ
การหวนไปสูํการกลับถิ่นที่อยูํ เพ่ือการรํวมกันพัฒนาท๎องถิ่น โดยการน าภูมิปัญญาของท๎องถิ่นมาพัฒนาและ
ประยุกต์ให๎เข๎ากับสังคม อันเป็นการสร๎างความยั่งยืนให๎แกํชุมชนน าไปสูํการพัฒนาและสร๎างอัตลักษณ์ให๎กับ
ชุมชนการพัฒนาผลิตภัณฑ์จากผ๎าขาวม๎า โดยใช๎แนวคิดภูมิปัญญาท๎องถิ่นกับแนวคิดการออกแบบแฟชั่น      
เพ่ือการพัฒนาอาชีพและผลิตภัณฑ์ชุมชน ที่เห็นความส าคัญของการพัฒนาอาชีพ  และผลิตภัณฑ์ชุมชน        
จึงมุํงเน๎นการพัฒนาแนวคิดในการสร๎างสรรค์ผลิตภัณฑ์จากข๎าวม๎า ในรูปแบบของงานกระเป๋ารูปแบบตําง ๆ 
โดยน าแนวคิดภูมิปัญญาท๎องถิ่นรํวมกับแนวคิดการออกแบบแฟชั่นเพ่ือการพัฒนารูปแบบของกระเป๋าที่แสดง
ถึงแนวคิดของการน าภูมิปัญญาท๎องถิ่นเข๎ามาผสมผสานเพ่ือการพัฒนาที่ตั้งอยูํบนพ้ืนฐานของบริบททางสังคม 
โดยยึดหลักเศรษฐกิจพอเพียง ที่สร๎างเศรษฐกิจที่สมดุลให๎กับชุมชน น าความรู๎และทรัพยากรของชุมชนมา
พัฒนาแนวคิดเพ่ือการยั่งยืน การเป็นการสร๎างความเข๎มแข็งในกับชุมชนเพี่อการพัฒนาอยํางยั่งยืน 

2. จุดประสงค์การเรียนรู้
2.1 อธิบายความเป็นมาของการทอผ๎าขาวม๎า 
2.2 อธิบายวัสดุ อุปกรณ์และเลือกใช๎ได๎อยํางเหมาะสม 
2.3 อธิบายขั้นตอนการทอผ๎าขาวม๎า 
2.4 ปฏิบัติการทอผ๎าขาวม๎าได๎ 
2.5 อธิบายคุณคําของผ๎าขาวม๎าได๎ 
2.6 จัดหาหรือจัดท าการบรรจุหีบหํอได๎อยํางเหมาะสม 
2.7 คิดต๎นทนุ ก าไรจากการจ าหนํายผ๎าขาวม๎าได๎ 
2.8 อธิบายชํองทางการจัดการตลาดของผ๎าขาวม๎าได๎ 

3. กลุ่มเป้าหมาย
ประชาชนทั่วไป 

4. ระยะเวลา
ภาคทฤษฎี   5 ชั่วโมง  
ภาคปฏิบัติ  30 ชั่วโมง 



6 

5. เนื้อหาหลักสูตร
5.1 ความเป็นมาของผ๎าขาวม๎า 
5.2 วัสดุ อุปกรณ์และเลือกใช๎ได๎อยํางเหมาะสม 
5.3 ขั้นตอนการท าผ๎าขาวม๎า 
5.4 การปฏิบัติการท าผ๎าขาวม๎าได๎ 
5.5 บอกคุณคําของผ๎าขาวม๎าได๎ 
5.6 การจัดหาหรือจัดท าการบรรจุหีบหํอได๎อยํางเหมาะสม 
5.7 การคิดต๎นทุน ก าไรจากการจ าหนํายผ๎าขาวม๎าได๎ 
5.8 บอกชํองทางการจัดการตลาดผ๎าขาวม๎าได๎ 

6. การจัดการเรียนรู้
     การบรรยายให๎ความรู๎ การสาธิต การลงมือปฏิบัติ การอภิปรายแลกเปลี่ยนประสบการณ์การเรียนรู๎ 

7. สื่อการเรียนรู้
7.1 สื่อสิ่งพิมพ์ เชํน หนังสือ ใบความรู๎ แผํนพับ 
7.2 สื่ออิเล็กทรอนิกส์ สื่อออนไลน์ 
7.3 สื่อบุคคล เชํน ผู๎รู๎ ภูมิปัญญา 
7.4 แหลํงเรียนรู๎ในชุมชน 

8. การวัดและประเมินผล
ประเมินความรู๎ภาคทฤษฎี และภาคปฏิบัติจากการสอบถาม แบบทดสอบ การสังเกต การมีสํวนรํวม 

9. การจบหลักสูตร
9.1  มีเวลาเรียนและฝึกปฏิบัติตามหลักสูตรไมํน๎อยกวํา ร๎อยละ 80  
9.2  มีผลการประเมินผํานตลอดหลักสูตรไมํน๎อยกวํา ร๎อยละ 60 
9.3  มีชิ้นงาน/ผลงาน ผํานเกณฑ์การประเมินตามมาตรฐานและคุณภาพ 

10. เอกสารหลักฐานการศึกษาที่จะได้รับหลังจากจบหลักสูตร
เกียรติบัตรออกโดยสถานศึกษา 



7 

11. การเทียบโอน
เทียบโอนเป็นรายวิชาเข้าสู่หลักสูตรการศึกษานอกระบบระดับการศึกษาขั้นพ้ืนฐาน โดยพิจารณาจาก

จ านวนชั่วโมง และความสอดคล้องกับมาตรฐานการเรียนรู้ และตัวชี้วัดตามหลักสูตรสถานศึกษารายวิชาเลือก 
สาระการประกอบอาชีพไม่น้อยกว่า ร้อยละ 60 

(ลงชื่อ).............................................ผู๎เขียนหลักสูตร 
(............................................) 

  (ลงชื่อ).............................................ผู๎เห็นชอบหลักสูตร 
  (...........................................) 

 (ลงชื่อ)...........................................ผู๎เห็นชอบหลักสูตร 
  (..........................................) 

(ลงชื่อ)..............................................ผู๎อนุมัติหลักสูตร 
(..............................................) 

ผูอํานวยการศูนยสงเสริมการเรียนรูระดับอําเภอ.................... 
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แผนการจัดกระบวนการเรียนรู้หลักสูตรวิชาทอผ้าขาวม้า 

เรื่อง จุดประสงค์การเรียนรู้ เนื้อหา การจัดกระบวนการเรียนรู้ สื่อการเรียนรู้ วัดและประเมินผล 
ชั่วโมง 

ทฤษฏี ปฏิบัติ 
1. ความเป็นมาของ
ผ๎าขาวมา๎ 

1. อธิบายความเป็นมาของ
การทอผ๎าขาวม๎าได๎ 

1. ความเป็นมาของ
การทอผ๎าขาวม๎า 

1. วิทยากรอธิบายความเป็นมาของ
การทอผ๎าขาวม๎า 

1. ใบความรู๎เรื่องความ
เป็นมาของผ๎าขาวม๎า 
2. รูปภาพ
3. สื่อออนไลน์

1. สังเกตความสนใจ
2. ซักถาม
3. การมีสํวนรํวม
4. ชิ้นงาน/ผลงาน
5. ประเมินผลงาน
ผู๎เรียน โดยใช๎ใบงาน
ที่ก าหนด 

30 นาท ี

2. วัสดุอุปกรณ์และ
การเลือกใช๎ 

2. อธิบายวัสดุ อุปกรณ์
และเลือกใช๎ได๎อยําง
เหมาะสม 

2. วัสดุ อุปกรณ์
และการเลือกใช๎ 

1. วิทยากรอธิบายอุปกรณ์ในการทอ
ผ๎าขาวม๎า 
2. วิทยากรอธิบายวัสดุที่ใช๎
ประกอบการทอผ๎าขาวม๎า 
3.ให๎ผู๎เรียนเลือกใช๎วัสดุอุปกรณ์

1. ตัวอยํางวัสดุ อุปกรณ์
2. สื่อออนไลน์

30 นาที 

3. ขั้นตอนการทอ
ผ๎าขาวม๎า 

3. อธิบายขั้นตอนการทอ
ผ๎าขาวม๎าได๎ 

3. ขั้นตอนการทอ
ผ๎าขาวม๎า 

1.วิทยากรอธิบายขั้นตอนการทอ
ผ๎าขาวม๎า 

1. ใบความรู๎ เรื่องการทอ
ผ๎าขาวม๎า 
2. สื่อออนไลน์
3. วัสดุ อุปกรณ์ของจริง

1ชั่วโมง 

4. การปฏิบัติการทอ
ผ๎าขาวม๎า 

4. ปฏิบัติการทอผ๎าขาวม๎า
ได๎ 

4.การปฏิบัติการทอ
ผ๎าขาวม๎า 

1. วิทยากรสาธิตวิธีการทอผ๎าขาวม๎า
และผู๎เรียนลงมือปฏิบัติ 
2. วิทยากรและผู๎เรียนแลกเปลี่ยน
เรียนรู๎ 

1. ใบงาน การทอผ๎าขาวม๎า 10
ชั่วโมง 
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แผนการจัดกระบวนการเรียนรู้หลักสูตรวิชาทอผ้าขาวม้า 

 

เรื่อง จุดประสงค์การเรียนรู้ เนื้อหา การจัดกระบวนการเรียนรู้  สื่อการเรียนรู้ วัดและประเมินผล ชั่วโมง 
ทฤษฎี ปฏิบัติ 

5. คุณคําของ 
ผ๎าขาวม๎า 

5. อธิบายคุณคําของ
ผ๎าขาวม๎าได๎ 

5. คุณคําจากผ๎าขาวม๎า 1.ผู๎เรียนศึกษาใบความรู๎จาก
ผ๎าขาวม๎า 
2.วิทยากรและผู๎เรียนรํวมกัน
อภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู๎เกี่ยวกับ
คุณคําจากผ๎าขาวม๎า 
3.วิทยากรสรุปองค์ความรู๎ 

ใบความรู๎ เรื่องคุณคํา
จากผ๎าขาวม๎า 

 1ชั่วโมง 10
ชั่วโมง 

6. การจัดหาหรือ
จัดท าบรรจุหีบหํอ 

6. จัดหาหรือจัดท าการ
บรรจุหีบหํอได๎อยําง
เหมาะสม 

6. การจัดหาหรือจัดท า
การบรรจุหีบหํอ 

 

1.วิทยากรอธิบายการจัดท า/จัดหา
และเทคนิคของการท าบรรจุหีบหํอ 
2.ให๎ผู๎เรียนออกแบบและจัดท า
บรรจุหีบหํอ 

1. ใบความรู๎ เรื่องการ
บรรจุหีบหํอ 
2.ตัวอยํางการบรรจุ 
หีบหํอ 

 

 1ชั่วโมง 
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ชั่วโมง 

7. การคิดต๎นทุน 
ก าไร 

7.คิดต๎นทนุ ก าไรจากการ
จ าหนํายผ๎าขาวม๎าได๎ 

7. การค านวณต๎นทุน 
ก าไร 

1. วิทยากรให๎ความรู๎เกี่ยวกับ
วิธีการคิดต๎นทุน ก าไร  
2. ให๎ผู๎เรียนฝึกการคิดต๎นทุน ก าไร 

1. ใบความรู๎เรื่องการ
ค านวณต๎นทุนก าไร 
2. ใบงาน 

 30 นาที  

8. ชํองทางการ
จัดการการตลาด
ของผ๎าขาวม๎า 

8. อธิบายชํองทางการ
จัดการการตลาดของ
ผ๎าขาวม๎าได๎ 

8. ชํองทางการตลาด
ของผ๎าขาวม๎า 

1. วิทยากรแจกใบความรู๎ให๎ผู๎เรียน 
2.วิทยากรและผู๎เรียนรํวมกัน
อภิปรายแลกเปลี่ยนเรียนรู๎เกี่ยวกับ
ชํองทางการจัดการการตลาด 

1. ใบความรู๎เรื่อง
ชํองทางการตลาด 

 30 นาที  
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ใบความรู้ 

ผ้าขาวม้า 

ผ๎าขาวม๎า เป็นผ๎าสารพัดประโยชน์ที่คนไทยใช๎มาแตํโบราณ สํวนใหญํผู๎ใช๎จะเป็นเพศชาย สามารถใช๎
นุํงอาบน้ า เช็ดตัว คลุมหัวกันแดด หรือท าเปลก็ได๎ บ๎างก็เรียกวํา "ผ๎าเคียนเอว" 

ผ๎าขาวม๎ามีลักษณะเป็นผ๎ารูปสี่เหลี่ยมผืนผ๎า ความกว๎างประมาณ 2 ศอก ยาวประมาณ 3-4 ศอก 
เป็นผ๎าส าหรับผู๎ชายใช๎นุํงแบบล าลอง ความกว๎างจึงเทํากับระยะจากเอวถึงกลางหน๎าแข๎ง ความยาวเทํากับ
ระยะพันรอบตัวแล๎วเหลือเศษอีกเล็กน๎อย โดยมากทอเป็นลายตารางเล็กๆ นิยมใช๎ด๎ายหลายสี อยํางไรก็
ตาม ผ๎าสีเดียว ที่มีขนาดเทํากับผ๎าขาวม๎าลายตารางหมากรุกแบบนี้ หากน ามาใช๎นุํงส าหรับผู๎ชาย ก็นิยม
เรียกผ๎าขาวม๎าเชํนกัน ผ๎าขาวม๎าในประเทศไทยมีชื่อเรียกแตกตํางกัน ขึ้นอยูํกับท๎องถิ่น ซึ่งค าวําผ๎าขาวม๎า 
เป็นภาษาทางภาคกลาง สํวนในภาคอีสานบางแหํงเรียกวําผ๎าแพร ซึ่งมักจะได๎จากการทอด๎วยเครื่องทอผ๎าที่
เรียกวํา กี่ และจะทอเป็นขนาดยาวประมาณ 20-30 เมตร ตํอการทอแตํละครั้งแล๎วจึงตัดแบํงออกเป็นผืน 
ผืนละ 1 วา หรือ ประมาณ 1 เมตรครึ่ง ดังนั้น บางท๎องถิ่นจึงเรียกวําผ๎าแพรวา เรียกตามความยาวของผ๎า
แตํละผืน 

สีและลวดลายของผ๎าขาวม๎าจะแตกตํางกันไปตามความนิยมของท๎องถิ่นโดยทางภาคกลาง ผ๎าขาวม๎า
จะมีลวดลายเป็นตาลายสก๏อต และของภาคอีสานจะเป็นแบบตาเล็ก ๆ 

https://th.wikipedia.org/wiki/%E0%B8%9C%E0%B9%89%E0%B8%B2
https://th.wikipedia.org/wiki/%E0%B8%AA%E0%B8%B5%E0%B9%88%E0%B9%80%E0%B8%AB%E0%B8%A5%E0%B8%B5%E0%B9%88%E0%B8%A2%E0%B8%A1%E0%B8%9C%E0%B8%B7%E0%B8%99%E0%B8%9C%E0%B9%89%E0%B8%B2
https://th.wikipedia.org/wiki/%E0%B8%A8%E0%B8%AD%E0%B8%81
https://th.wikipedia.org/wiki/%E0%B8%AB%E0%B8%A1%E0%B8%B2%E0%B8%81%E0%B8%A3%E0%B8%B8%E0%B8%81
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ใบความรู้ 

วัสดุอุปกรณ์ 

1. ด๎ายโทเร
2. ไหมประดิษฐ์
3. อุปกรณ์ปั่นด๎าย
4. อุปกรณ์ควงด๎าย
5. อุปกรณ์ขึงด๎าย
6. ที่หวีด๎าย
7. ที่เก็บตะกอ
8. กระสวย (ตัววิ่งด๎าย)
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ใบงาน 

ให้ผู้เรียนจดบันทึก ความเป็นมาของผ้าขาวม้า ระหว่างที่วิทยากรบรรยาย 

ความเป็นมาของผ้าขาวม้า 

............................................................................................................................. ............................................

............................................................................................................................................................... ..........

......................................................................................................................... ................................................

............................................................................................................................. ............................................

.................................................................................................................................................................... .....

............................................................................................................................. ............................................ 

............................................................................................................................. ............................................

........................................................................................................................................................................ .

............................................................................................................................. ............................................

............................................................................................................................. ............................................

.........................................................................................................................................................................

............................................................................................................................. ............................................ 

วัสดุอุปกรณ์ 

............................................................................................................................. ............................................

.......................................................................... ...............................................................................................

............................................................................................................................. ............................................

............................................................................................................................. ............................................

............................................................................... ..........................................................................................

............................................................................................................................. ............................................ 

............................................................................................................................. ............................................

................................................................................... ......................................................................................

............................................................................................................................. ............................................

.............................................................................................................................. ...........................................

........................................................................................ .................................................................................

............................................................................................................................. ..................................... 
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                                                            ใบความรู้ 

   คุณค่าจากผ้าขาวม้า  

 
 

คุณประโยชน์ของผ้าขาวม้า 

1. ใช๎นุํงอาบน้ า  2. ท าความสะอาดรํางกาย 

3. ท าความสะอาดรํางกาย  4. ใช๎ซับเหงื่อ 

5. ปูรองนั่ง  6. นอนโพกศีรษะกันแดด 

7. โพกศีรษะกันแดด  8. ผูกท าเปล 

9. ใช๎นุํงอยูํบ๎านแทนกางเกง  10. คาดเอว 

11. หมํ - คลุม รํางกาย  12. ใช๎หํอของแทนยําม 

13. นุํงกระโจมอกแทนผ๎าถุง  14. ปัดฝุุน - แมลง - ยุง 

15. ใช๎มัดแทนเชือก  16. ใช๎ผลัดเปลี่ยนเสื้อผ๎า 

17. ม๎วนหนุนแทนหมอน  18. บังแดด - ฝน - ลม 

19. ท าความสะอาดสิ่งของ - เครื่องใช๎  20. ใช๎เช็ดตัวแทนผ๎าเช็ดตัว 

21. ท าผ๎าขี้ริ้ว - พรมเช็ดเท๎า ( เมื่อช ารุดแล๎ว )  22. ใช๎โบกแทนพัด 

23. ใช๎แทนผ๎าพันแผล  24. ท าผ๎ากันเปื้อน 

25. คลุมโต๏ะ  26. ผ๎าอนามัยส าหรับคุณผู๎หญิง 

27. ท าผ๎าอ๎อมส าหรับเด็ก  28. อุปกรณ์การเลํนของเด็ก 
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ใบงาน 

ให้ผู้เรียน บอกคุณประโยชน์ของผ้าขาวม้า 

............................................................................................................................. ............................................

....................................................................................... ..................................................................................

............................................................................................................................. ............................................

.................................................................................................................................. .......................................

............................................................................................ .............................................................................

............................................................................................................................. ............................................

....................................................................................................................................... ..................................

................................................................................................. ........................................................................

............................................................................................................................. ............................................

............................................................................................................................................ .............................

...................................................................................................... ...................................................................

............................................................................................................................. ............................................ 

................................................................................................................................................ .........................

.......................................................................................................... ...............................................................

............................................................................................................................. ............................................

..................................................................................................................................................... ....................

............................................................................................................... ..........................................................

............................................................................................................................. ............................................

.......................................................................................................................................................... ...............

.................................................................................................................... .....................................................

............................................................................................................................. ............................................

............................................................................................................................................................... ..........

......................................................................................................................... ................................................

............................................................................................................................. ............................................ 

................................................................................................................................................................... ......

............................................................................................................................. ............................................

............................................................................................................................. ............................................

........................................................................................................................................................................ .

............................................................................................................................. ............................................

............................................................................................................................. ............................................ 



 

15 
ใบความรู้ 

การบรรจุหีบห่อ 

 
 

ความส าคัญของการบรรจุภัณฑ์ 
บรรจุภัณฑ์นั้นมีความส าคัญเป็นอยํางยิ่งตํอผลผลิตทั้งหลาย ดังนี้ 

1. รักษาคุณภาพ และปกปูองตัวสินค๎า  เริ่มตั้งแตํการขนสํง การเก็บให๎  ผลผลิตหรือผลิตภัณฑ์
เหลํานั้นมิให๎เสียหายจากการปนเปื้อนจากฝุุนละออง แมลง คน ความชื้น ความร๎อน แสงแดด และการ
ปลอมปน เป็นต๎น 
          2. ให๎ความสะดวกในเรื่องการขนสํง การจัดเก็บมีความรวดเร็วในการขนสํง เพราะสามารถรวม
หนํวยของผลิตภัณฑ์เหลํานั้นเป็นหนํวยเดียวได๎  
          3. สํงเสริมทางด๎านการตลาด บรรจุภัณฑ์เพ่ือการจัดจ าหนํายเป็นสิ่งแรกที่ผู๎บริโภคเห็น ดังนั้นบรรจุ
ภัณฑ์จะต๎องจะท าหน๎าที่บอกกลําวสิ่งตํางๆของตัวผลิตภัณฑ์โดยการบอกข๎อมูลที่จ าเป็นทั้งหมดของตัว
สินค๎า และนอกจากนั้นจะต๎องมีรูปลักษณ์ท่ีสวยงามสะดุดตาเชิญชวนให๎เกิดการตัดสินใจซื้อ 

วัตถุประสงค์ของการออกแบบบรรจุภัณฑ์ 
1. เพ่ือสร๎างบรรจุภัณฑ์ให๎สามารถเอ้ือประโยชน์ด๎านหน๎าที่ใช๎สอยได๎ดี มีความปลอดภัย ประหยัด

และมีประสิทธิภาพ  
2. เพ่ือสร๎างบรรจุภัณฑ์ให๎สามารถสื่อสารและสร๎างผลกระทบตํอผู๎บริโภคโดยใช๎ความรู๎แขนงศิลปะ

เข๎ามาสร๎างคุณลักษณะ เชํน มีเอกลักษณ์มีลักษณะพิเศษที่ดึงดูดและสร๎างการจดจ าตลอดจนเข๎าถึง
ความหมายและคุณประโยชน์ของผลิตภัณฑ์ 

3. เพ่ือปกปูองคุ๎มครองและรักษาคุณภาพสินค๎า 
4. เป็นตัวชี้บํงและสื่อสารรายละเอียดสินค๎า ดึงดูดผู๎บริโภค แสดงถึงภาพลักษณ์  
5. เป็นต๎นทุนในการผลิตสินค๎า  เมื่อบรรจุภัณฑ์ดียํอมมีสํวนชํวยให๎มูลคําสินค๎าสูงขึ้น 

 
 
 

 



 

16 
ใบงาน 

ให้ผู้เรียน อธิบายความส าคัญของการบรรจุภัณฑ์ 

............................................................................................................................. ............................................

............................................................................................................................................................. ............

....................................................................................................................... ..................................................

............................................................................................................................. ............................................

.................................................................................................................................................................. .......

............................................................................................................................ .............................................

............................................................................................................................. ............................................

....................................................................................................................................................................... ..

............................................................................................................................. ............................................

............................................................................................................................. ............................................

.........................................................................................................................................................................

............................................................................................................................. ............................................ 

วัตถุประสงค์ของการออกแบบบรรจุภัณฑ์ 

............................................................................................................................. ............................................

............................................................................................................................................. ............................

....................................................................................................... ..................................................................

............................................................................................................................. ............................................

.................................................................................................................................................. .......................

............................................................................................................ .............................................................

............................................................................................................................. ............................................

....................................................................................................................................................... ..................

................................................................................................................. ........................................................

............................................................................................................................. ............................................

............................................................................................................................................................ ............. 

..................................................................................................................... ....................................................

............................................................................................................................. ............................................

................................................................................................................................................................ .........

.......................................................................................................................... ...............................................

............................................................................................................................. ............................................ 
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 ใบความรู้ 

การค านวณต้นทุนก าไร 
ตัวอย่างการคิดต้นทุน ก าไร การทอผ้าขาวม้า 

วัน เดือน 
ปี 

รายการ จ านวนสิ่งของ จ านวนเงิน 
(บาท) 

หมายเหตุ 

ค่าใช้จ่าย (ต้นทุน) การก าหนดราคา
ขาย คิดจากต๎นทุน 
+ ก าไรที่ต๎องการ 

  ก าไร 42 บาท 

1. ด๎ายเทโร 1 ใจ 28 บาท 
2. ไหมประดิษฐ์ 1 มัด 30 บาท 

รวมค่าใช้จ่าย 58 บาท 

รายได้ 100 บาท 

การก าหนดราคาขายต่อหน่วย ดังนี้ 
1. ก าหนดก าไรที่ต๎องการได๎จาก ก าไร/ต๎นทุนที่ต๎องการ X ด๎วย 100 = 70
ตัวอย่างเช่น 

ขาย 100 จากต๎นทุน 58 บาท ต๎องการก าไรร๎อยละ 70 
ดังนั้น ก าไรที่ต๎องการ = 42 /58 X 100 % = 72 

2. การก าหนดราคาขายตํอหนํวย ได๎มาจากต๎นทุน + ก าไร หารด๎วยจ านวนหนํวย
ตัวอย่าง 

ทอผ๎าขาวม๎า 1 ชิ้น จากต๎นทุน 58 บาท และก าไรที่ต๎องการ 42 บาท 
ฉะนั้น ราคาขายตํอชิ้น = 58 บาท + 42 บาท หารด๎วย 1 ชิ้น = 100 บาท 
หมายเหตุ  

การก าหนดก าไรที่ต๎องการขึ้นอยูํกับสิ่งเหลํานี้ด๎วย เชํน ราคาตลาด ลักษณะของสินค๎าและบริการ
เป็นสินค๎าหายาก เป็นสินค๎าเฉพาะกลุํม หรือมีฤดูกาลเข๎ามาเกี่ยวข๎องก็สามารถที่จะก าหนดก าไรที่ต๎องการ
สูงได๎ การตั้งราคาให๎สามารถแขํงขันได๎นั้นต๎องอยูํบนพื้นฐานความสมดุลระหวํางความพึงพอใจของผู๎ซื้อและ
ผู๎ขายด๎วย ถ๎าสินค๎าโดยทั่วไปมีขายกันแพรํหลาย มีคํูแขํงมากก็ต๎องก าหนดก าไรน๎อยลงไป 
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ใบงาน 

การคิดต้นทุน ก าไร 

ผู๎เรียน/กลุํม......................................................................................... ......................................................... 
 

เรื่อง................................................................................................... ........................................................... 

วัน เดือน ปี รายการ จ านวนสิ่งของ จ านวนเงิน 
(บาท) 

หมายเหตุ 

 คําใช๎จําย (ต๎นทุน) 
.................................................. 
.................................................. 
.................................................. 
.................................................. 
.................................................. 
.................................................. 
.................................................. 
 

  1. ให๎ก าหนดก าไรที่
ต๎องการเป็นร๎อยละกํอน 
2. แล๎วค านวณหาราคาตํอ
หนํวยจึงจะทราบรายได๎ 
3. น ารายได๎ที่ได๎มาใสํ
ตารางนี้ 

รวมค่าใช้จ่าย    
รายได๎จากการขาย 
.................................................. 
.................................................. 
.................................................. 
.................................................. 
.................................................. 
.................................................. 
.................................................. 
.................................................. 
 

   

รวมรายได้    
 

1. ก าไรที่ต๎องการ = ต๎นทุน x (ร๎อยละของก าไรที่ต๎องการหารด๎วย100) 

2. ก าหนดราคาขายตํอหนํวย  =  ต๎นทุน + ก าไร  = ____________จ านวนหนํวย 
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ใบความรู้ 

ช่องทางการตลาด 

ช่องทางจ าหน่ายทางตรงมีช่องทางขายดังนี้ 
- หน๎าร๎าน 
- มีการจัดจ าหนํายสินค๎าและบริการจากผู๎ผลิตให๎แกํผู๎บริโภคโดยตรง 

ช่องทางการจ าหน่ายโดยอ้อมมีช่องทางการขายดังนี้ 
- ทางออนไลน์

ขายบนเพจ Facebook เป็นชํองทางที่งํายที่สุด คนขายนิยมสูงสุด และก็เข๎าถึงกลุํมลูกค๎าเรา
ได๎มากที่สุดเชํนกัน เพราะสมัยนี้ใครๆก็เลํน Facebook กันทั้งนั้น ท าให๎สินค๎าเราเข๎าถึงกลุํมลูกค๎าได๎
งํายมาก ยิ่งปัจจุบัน Facebook สามารถตั้งงบที่ใช๎ลงโฆษณาและก าหนดกลุํมเปูาหมายเองด๎วยท าให๎
เปิดเพจขายของบน Facebook อีกชํองทางหนึ่ง 
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ใบงาน 

ให้ผู้เรียน  เขียนอธิบายช่องทางการตลาดในการจ าหน่ายสินค้า 
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แบบวัดและประเมินผลวชิาทอผ้าขาวม้า 

ประเด็นที่เกี่ยวข้อง 
1. จัดเตรียมอุปกรณ์ เครื่องมือ 

1.1 เลือกใช๎อุปกรณ์ เครื่องมือ ได๎เหมาะสมกับประเภทและปริมาณ 
1.2 ท าความสะอาดบ ารุงรักษาและจัดเก็บอุปกรณ์เครื่องมือได๎อยํางถูกต๎อง 

2. จัดเตรียมวัตถุดิบ  
2.1 เลือกใช๎วัตถุดิบได๎อยํางเหมาะสม 
2.2 เตรียมวัตถุดิบได๎อยํางเหมาะสม 
2.3 จัดเก็บวัตถุดิบได๎อยํางถูกต๎องตามประเภทของวัตถุดิบ 

3. ทักษะการท า  
3.1 ท าได๎ตามคุณลักษณะและมีเอกลักษณ์ที่ถูกต๎อง 

4. ทักษะการจัดตกแต่ง และน าเสนอ  
4.1 จัดตกแตํงและน าเสนอได๎อยํางเหมาะสม 
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แบบประเมินผลงานผู้เรียน 

ชื่อ - นามสกุล ..................................................................................………………............…. 

หลักสูตร ......................................................... กลุํม……………….………………................. 
ค าชี้แจง : ให๎วิทยากรประเมินผลงานของผู๎เรียนตามหัวข๎อที่ก าหนดให๎ 

ประเด็นที่ประเมิน คะแนนประเมิน 
(10 คะแนน) 

1. ความรู๎ความเข๎าใจในเนื้อหาสาระ (20 คะแนน)
     1.1 ทดสอบความรู๎ความเข๎าใจ 
     1.2 สอบถามความรู๎ความเข๎าใจ 
2. ทักษะการปฏิบัติ  (40 คะแนน)
     2.1 สังเกตการณ์ปฏิบัติในระหวํางการเรียนรู๎การจัดกิจกรรม 
     2.2 ประเมินโดยให๎สาธิต 
     2.3 แสดงขั้นตอนวิธีการปฏิบัติ 
     2.4 ประเมินจากกระบวนการมีสํวนรํวม (รํวมคิด รํวมท า รํวมแก๎ปัญหา) 
3. คุณภาพของผลงาน ผลการปฏิบัติ (40 คะแนน)
     3.1 สังเกตผลงาน 
     3.2 ตรวจสอบผลงาน 
     3.3 มีความคิดสร๎างสรรค์ 
     3.4 ผลการปฏิบัติวําเป็นไปตามเกณฑ์ที่ก าหนดหรือไมํ 
รวมคะแนน (100 คะแนน) 

หมายเหตุ  การประเมินผลการจบหลักสูตรอาจด าเนินการได๎ ดังนี้ 
- การประเมินระหวํางเรียน และเมื่อจบหลักสูตร 
- ประเมินครั้งเดียวกํอนจบหลักสูตร 

ทั้งนี้ เกณฑ์การจบหลักสูตร จะต๎องได๎คะแนนรวมไมํน๎อยกวําร๎อยละ 60 จึงจะผํานเกณฑ์การประเมิน 

ลงชื่อ..........................................วิทยากร 
  (..................................................) 
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บรรณานุกรม 

https://www.tori-thailand.com/post/_blg2 

http://th.ml-thread.com/news/the-types-of-sewing-threads-and-their-use-skil-
15474447.html 
https://www.baanlaesuan.com/63086/diy/typeofthread 

https://www.bag-design.com/ 

https://www.baanlaesuan.com/63086/diy/typeofthread
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คณะผู้จัดท า 
ที่ปรึกษา 

1. วาที่ พ.ต.ดําริห ติยะวัฒน        ผูอํานวยการศูนยสงเสริมการเรียนรูประจําจังหวัดเพชรบูรณ์
2. นางสาวนัทธมน       สกุลณมรรคา   รองผูอํานวยการศูนยสงเสริมการเรียนรูประจําจังหวัดเพชรบูรณ

3. นางมาล ี      เพ็งดี 

4. นางสาวภัทรธิดา      จันทะวงษ       ครู

 ผูอํานวยการศูนยสงเสริมการเรียนรูระดับอําเภอชนแดน 

5.  บรรณารักษชํานาญการ

คณะท างาน 
1. นางมาลี                เพ็งด ี      

2. นางวารี           ชูบัว    

 ผูอํานวยการศูนยสงเสริมการเรียนรูระดับอําเภอชนแดน

          บรรณารักษชํานาญการ

3. นางสาวภัทรธิดา     จันทะวงษ        ครู

4. นางสมบัติ             มาเนตร          ครูอาสาสมัครการศึกษานอกโรงเรียน

5. นางสาวลาวัณย       สิทธิกรวยแกว   ครูอาสาสมัครการศึกษานอกโรงเรียน

6. นางสาวเยาวดี        โสดา    

7. นางสาวมุจลินท       ภูยาธร

 นักจัดการงานทั่วไป

 ครู กศน.ตําบล

8. นางสาวพัชราภรณ   นริศชาติ        ครู กศน.ตําบล

9. นางสาวลดาวรรณ    สุทธิพันธ       ครู กศน.ตําบล

10. นางสาววรางคณา   นอยจันทร     ครู กศน.ตําบล

11. นางสุรัตน  จันทะไพร      ครู กศน.ตําบล

12. นางสาวณัฐชา      ทาแนน    ครู กศน.ตําบล

13. นางผกาพรรณ      มะหิทธิ     ครู กศน.ตําบล

14. นายปณณวัฒน      สุขมา    ครู กศน.ตําบล

15. นายศิวณัชญ  อัศวสัมฤทธิ์     ครู กศน.ตําบล

16. นางสาวกัญญาณัฐ  จันปญญา       ครู ศรช.ตําบล

17. นายพีรพล           รินแกว          ครู ศรช.

18. นางสาวรสริน        กวยแกว  ครู ศรช.

19. นางสาวพัชรมัย     จันทะไพร        ครู ศรช.

รวบรวมข้อมูลและจัดท าเล่ม 
นางสาววรางคณา       นอยจันทร       ครู กศน.ตําบล

นางวารี           ชูบัว


