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คำนำ  

ดวยสำนักงานสงเสริมการเรียนรูประจำจังหวัดเพชรบูรณ เปนหนวยสงเสริมและจัดฝกอบรมดานอาชีพ

การพิมพลายผาจากใบไม รวมถึงการสนับสนุนประสานงานรวมกับภาคีเครือขายในการจัดกิจกรรมการเรียนรู

และการศึกษาอาชีพใหมีงานทำ สรางรายไดใหตนเองและครอบครัว 

เพ่ือใหการดำเนินงานเปนไปตามวัตถุประสงคของการดำเนินงาน ท่ีเนนเรื่องการมีอาชีพเพ่ือการมี   

งานทำ มีรายได จึงไดคัดเลือกหลักสูตรการพิมพลายผาจากใบไม เพ่ือพัฒนาและตอยอดมาจัดทำเปนหลักสูตร

เพ่ือเผยแพรใหประชาชนท่ัวไปไดมีความรู ความเขาใจ สามารถนำไปประกอบอาชีพตอไป 

ขอขอบคุณวิทยากรวิชาชีพ และคณะดำเนินงานการเรียนรูเพื่อพัฒนาตนเอง ที่ไดรวมพัฒนาหลักสูตร

และจัดทำแผนการเรียนรูรวมทั้งสื่อตาง ๆ ใหสำเร็จไปดวยดี  และหวังเปนอยางยิ่งวาหลักสูตรเลมนี้จะเปน

ประโยชนตอวิทยากรและผูเรียนตอไป 
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หลักสูตรการพิมพลายผาจากใบไม  จำนวน 5 ช่ัวโมง 

 
ความรูเกี่ยวกับวัสดุ อุปกรณ ท่ีใชในการพิมพลายผาจากใบไม   

เรียนควรมีความรู เก่ียวกับวัสดุ อุปกรณ ท่ีใชในการพิมพลายผาจากใบไม ไดแก น้ำสนิม ผาฝาย แผน

พลาสติกใส เชือกสำหรับมัด ใบไมและดอกไมสด โดยมีวิธีการเลือกดังนี้ 

น้ำสนิม ใชเหล็กท่ีเปนสนิม เชน ตะปู ใสลงในน้ำท้ิงไวสัก 2-3 วัน เพ่ือใหเกิดน้ำสนิมเหล็กไมจำเปนตองเขมขน

มาก 

 

 

 

 

 

 

 

ผาฝาย หรือผาคอตตอน (Cotton) เปนผาท่ีใชกันมากท่ีสุดในบรรดาเสื้อผาเครื่องแตงกาย เหมาะสมสำหรับ

การสวมใสในชวงท่ีมีอากาศรอนในฤดูรอน หรือสามารถสวมใสไดทุกวันกับประเทศท่ีภูมิอากาศรอนข้ึนท้ังป 

เพราะในเนื้อเสนใยฝายนั้นสามารถซึมซับเหงือและระบายออกไดอยางรวดเร็วและงายดาย 

 

 

 

 

 

 

 

แผนพลาสติกใส เปนเทอรโมพลาสติกประเภทหนึ่ง อันท่ีจริงแลวนอกจากจะมีแบบสีใสแลวยังมีสีเทาดวย เปน

วัสดุท่ีมีการนำไปใชประโยชนไดอยางหลากหลาย สวนพลาสติกพีวีซีเองก็ยังถูกผลิตออกมาในหลายรูปแบบดวย 

ไมวาจะเปน ฉนวนหุมสายไฟ ขอตอทอ ทอน้ำของเลนเด็ก แผนเสียง แผนวาง เขียงรองปม เปนตน 
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เชือกไนลอน (Nylon Rope) คือ วัสดุเสนใยสังเคราะหท่ีใชสำหรับถักเปนเชือกไดหลากหลายรูปแบบเพ่ือ

นำไปใชมัด ยกหรือลากวัตถุขนาดตางๆ ไดอยางแข็งแรงจึงเปนท่ีนิยมใชงานในชีวิตประจำวันและงาน

อุตสาหกรรมกันเปนจำนวนมาก โดยท่ัวไปแลวเสนใยไนลอนจะมีลักษณะเปนเสนใยแบบเงาท่ีมีคุณสมบัติพิเศษ 

คือ เสนใยเหนียว ยืดหยุนดี ทนทาน 

 

 

 

 

 

 

ใบไม (Leaves) เปนอวัยวะท่ีเจริญออกไปบริเวณดานขางโดยมีตำแหนงอยูท่ีขอปลองของตนและก่ิง ใบสวน

ใหญมักแผแบน มีสีเขียวของคลอโรฟลล ทำหนาท่ีหลักในการสังเคราะหดวยแสง(photosynthesis) และคาย

น้ำ(transpiration) รูปรางและขนาดของใบแตกตางกันไปตามชนิดของพืช หนาท่ีหลักของใบคือใชในการ

สังเคราะหแสง การหายใจและการคายน้ำ 

 

 

 

 

                                                                                                                                                               

 

 

 

แบบผลิตภัณฑผาคลุมไหลพิมพลายผาจากใบไม 
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ความรูพ้ืนฐานในการจัดการเรียนรูตามหลักสูตรการพิมพลายผาจากใบไม 

ความรูพ้ืนฐานในการจัดการเรียนรูตามหลักสูตรการพิมพลายผาจากใบไม การจัดการศึกษาอาชีพใน

ปจจุบันมีความสำคัญมากเพราะจะเปนการพัฒนาประชากรของประเทศใหมีความรูความสามารถและทักษะใน

การประกอบอาชีพเปนการแกปญหาการวางงานและสงเสริมความเขมแข็งใหแกเศษฐกิจชุมชน ซ่ึง

กระทรวงศึกษาธิการ   ไดกำหนดยุทธศาสตรท่ีจะพัฒนาศักยภาพของประชาชนในพ้ืนท่ีใหประชาชนไดมีอาชีพท่ี

สามารถสรางรายไดท่ีม่ันคง ม่ังค่ัง และมีงานทำอยางยั่งยืน 

สภาพสังคมปจจุบันไดรับผลกระทบจากการเปลี่ยนแปลงในดานตางๆ เชน ดานเศรษฐกิจ การเมือง 

สังคมและสิ่งแวดลอมเปนอยางมาก ประชากรมนุษยเพ่ิมข้ึนเรื่อยๆ แตทรัพยากรธรรมชาติถูกใชไปอยางรวดเร็ว 

และไมเพียงพอกับจำนวนประชากรท่ีเพ่ิมข้ึน มนุษยจึงประสบปญหาตางๆตามมามากมายโดยเฉพาะดานการ

ดำรงชีพและชีวิตความเปนอยูของมนุษย ดังนั้นจึงจำเปนอยางยิ่งท่ีมนุษยเราจะตองสรางสิ่งทดแทนเพ่ือการอยู

รอดโดยวิธีการตางๆ 

อาชีพการพิมพลายผาจากใบไมเปนอีกหนึ่งอาชีพท่ีนาสนใจสามารถเปนอาชีพทางเลือก สรางรายได

เสริมใชวัสดุธรรมชาติใหเกิดประโยชน สำนักงานสงเสริมการเรียนรูประจำจังหวัดเพชรบูรณ จึงไดสงเสริมการ

จัดทำหลักสูตรการพิมพลายผาจากใบไม ซ่ึงเปนการเรียนรูเก่ียวกับทักษะงานศิลปมีความคิดสรางสรรค การ

เลือกใชวัสดุธรรมชาติการออกแบบลวดลายสีสันตามธรรมชาติตางๆ การคำนวณขนาดรูปแบบใหเหมาะสมกับ

ผลิตภัณฑ วัสดุอุปกรณและการบริการลูกคาในรูปแบบตางๆ ท่ีสามารถนำความรูไปใชในการสรางรายไดท่ีม่ันคง

และยั่งยืนอยางมีประสิทธิภาพ 

หลักสูตรการพิมพลายผาจากใบไม 

1. ความเปนมา 

สภาพสังคมปจจุบันมนุษยเราไดรับผลกระทบจากการเปลี่ยนแปลงในดานตางๆ เชน ดานเศรษฐกิจ 

การเมือง สังคมและสิ่งแวดลอมเปนอยางมาก ประชากรมนุษยเพ่ิมข้ึนเรื่อยๆ แตทรัพยากรธรรมชาติถูกใชไป

อยางรวดเร็ว และไมเพียงพอกับจำนวนประชากรท่ีเพ่ิมข้ึนทุกมุมโลก มนุษยจึงประสบปญหาตางๆตามมา

มากมาย โดยเฉพาะดานการดำรงชีพและชีวิตความเปนอยูของประชาชน ดังนั้น สิ่งท่ีทุกคนควรตระหนัก คือ 

ทรัพยากรท่ีมีอยู และการใชทรัพยากรในชีวิตประจำวัน จึงจำเปนอยางยิ่งท่ีมนุษยจะตองลดการใชทรัพยากร

และการใชทรัพยากรไดอยางคุมคา การเรียนรูจากธรรมชาติ หรือกิจกรรมท่ีเกิดข้ึนกลางแจงนั้นมีประโยชน

มากมายตอมนุษยทุกคน ในหลายๆ ดาน จึงใหเกิดแนวคิดในการพัฒนาและประดิษฐสิ่งประดิษฐจากวัสดุ

ธรรมชาติประเภทใบไม เพ่ือลดปริมาณขยะ ลดมลพิษใหกับสภาพแวดลอม ลดการใชพลังงาน เปนการนำวัสดุ

ธรรมชาติมาเพ่ิมมูลคาวัสดุทำใหเกิดประโยชนในการใชงานและเปนสิ่งประดิษฐท่ีเกิดจากความคิด สรางสรรค 

ซ่ึงมีลักษณะท่ีสวยงามและจำหนายไดนับเปนชองทางหนึ่งในการประกอบอาชีพ  

 ดังนั้น งานการเรียนรูเพ่ือพัฒนาตนเอง รูปแบบกลุมสนใจ โดยเนนการรวมกลุมอาชีพของประชาชนใน

การพิมพลายผาจากใบไม โดยยึดหลักการจัดการศึกษาท่ีสอดคลองกับวิถีชีวิต เนนชุมชนเปนฐาน จัดการเรียนรู

ท่ีเนนกระบวนการมีสวนรวม และประสบการณในการประกอบอาชีพตามหลักปรัชญาของเศรษฐกิจพอเพียง 

เพ่ือใหผูเรียนมีความรูไปปรับใชและพัฒนาอาชีพใหมีอยูมีกิน มีความเขมแข็งและม่ันคงในการประกอบอาชีพท่ี

สงผลตอการพัฒนาคุณภาพชีวิตของประชาชนอยางตอเนื่อง และสงผลตอการพัฒนาชุมชนและสังคมมีความ

เขมแข็ง ยั่งยืน และเปนชุมชนสังคมแหงการเรียนรูอยางแทจริง 

  



   

 

4 

2. จุดประสงคการเรียนรู 

2.1 อธิบายความสำคัญในการประกอบอาชีพการพิมพลายผาจากใบไม 

2.2 อธิบายวัสดุ อุปกรณและการเลือกใชไดอยางเหมาะสม 

2.3 อธิบายข้ันตอนการพิมพลายผาจากใบไม 

2.4 ปฏิบัติการพิมพลายผาจากใบไมได 

2.5 คิดตนทุน กำไรจากการจำหนายผลิตภัณฑผาคลุมไหลพิมพลายผาจากใบไมได 

2.6 อธิบายชองทางการจัดการการตลาดของผลิตภัณฑผาคลุมไหลพิมพลายผาจากใบไมได 

3. กลุมเปาหมาย 

 ประชาชนท่ัวไป 

4. ระยะเวลา 

 - ทฤษฎ ี 1 ชั่วโมง 

 - ปฏิบัติ  4 ชั่วโมง 

5. เนื้อหาหลักสูตร 

 5.1 ความสำคัญของการประกอบอาชีพการพิมพลายผาจากใบไม 

 5.2 วัสดุอุปกรณการพิมพลายผาจากใบไมและการเลือกใชไดอยางเหมาะสม 

 5.3 ข้ันตอนการพิมพลายผาจากใบไม 

 5.4 การปฏิบัติการพิมพลายผาจากใบไม 

 5.5 การคิดตนทุน กำไร 

 5.6 ชองทางการจัดการการตลาดของผลิตภัณฑผาคลุมไหลพิมพลายผาจากใบไม 

6. การจัดการเรียนรู 

 การบรรยายใหความรู การสาธิต การลงมือปฏิบัติ การอภิปรายแลกเปลี่ยนประสบการณการเรียนรู 

7. ส่ือการเรียนรู 

 7.1 สื่อสิ่งพิมพ เชน หนังสือ ใบความรู แผนพับ 

 7.2 สื่ออิเล็กทรอนิกส สื่อออนไลน 

 7.3 สื่อบุคคล เชน ผูรู ภูมิปญญา 

8. การวัดและประเมินผล 

 ประเมินความรูภาคทฤษฎี และภาคปฏิบัติจากการสอบถาม แบบทดสอบ การสังเกต การมีสวนรวม และ

จากชิ้นงาน/ผลงาน  

9. การจบหลักสูตร 

 9.1 มีเวลาเรียนและฝกปฏิบัติตามหลักสูตรไมนอยกวารอยละ 80 

 9.2 มีผลการประเมินผานตลอดหลักสูตรไมนอยกวารอยละ 60 

 9.3 มีชิ้นงาน/ผลงาน ผานหลักเกณฑการประเมินตามมาตรฐานและคุณภาพ 
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10. เอกสารหลักฐานการศึกษา 

 ใบสำคัญผูผานการฝกอบรม แบบ กศ.ตน. 11 ออกโดยสถานศึกษา 

11. การเทียบโอนผลการเรียน 

 เทียบโอนเปนรายวิชาเขาสูหลักสูตรการศึกษานอกระบบ ระดับการศึกษาข้ันพ้ืนฐาน โดยพิจารณาจาก

จำนวนชั่วโมง และความสอดคลองกับมาตรฐานการเรียนรูและตัวชี้วัดตามหลักสูตรสถานศึกษา รายวิชาเลือก 

สาระการประกอบอาชีพไมนอยกวารอยละ 60 

 

 

 

ลงชื่อ.........................................ผูเขียนหลักสูตร  ลงชื่อ……................................... ผูเห็นชอบหลักสูตร 

     (..........................................)                  (............................................) 

             เจาหนาท่ีงานการเรียนรูเพ่ือพัฒนาตนเอง 

 

 

ลงชื่อ.......................................ผูเห็นชอบหลักสูตร  ลงชื่อ............................................. ผูอนุมัติหลักสูตร 

   (............................................)           (...........................................)  

        กรรมการสถานศึกษา          ผูอำนวยการศูนยสงเสริมการเรียนรูระดับอำเภอ....................... 
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แผนการจัดกระบวนการเรียนรูหลักสูตรการพิมพลายผาจากใบไม จำนวน 5 ช่ัวโมง 

เรื่อง จุดประสงคการเรียนรู เนื้อหา การจดักระบวนการเรียนรู สื่อการเรียนรู 
วัดและ

ประเมินผล 

ชั่วโมง 

ทฤษฏี ปฏิบัต ิ

1. ความสำคัญของ

การประกอบอาชีพ

การพิมพลายผาจาก

ใบไม 

1.อธิบายความสำคัญของ

การประกอบอาชีพการ

พิมพลายผาจากใบไม 

 

1. ความสำคัญของ

การประกอบอาชีพ

การพิมพลายผาจาก

ใบไม 

1. วิทยากรอธิบายความสำคัญ

ของการประกอบอาชีพการพิมพ

ลายผาจากใบไม 

1. ใบความรู เรื่อง

ความสำคัญของการ

ประกอบอาชีพการ

พิมพลายผาจากใบไม 

2. สื่อออนไลน 

1. สังเกตความ

สนใจ 

2. ซักถาม 

3. การมีสวนรวม 

4. ชิ้นงาน/ผลงาน 

5. ประเมินผลงาน

ผูเรียน โดยใชใบ

งานท่ีกำหนด 

10 นาที  

2. วัสดุอุปกรณและ

การเลือกใช 

2. อธิบายวัสดุ อุปกรณ

และเลือกใชไดอยาง

เหมาะสม 

2. วัสดุ อุปกรณ และ

การเลือกใช 

1. วิทยากรอธิบายอุปกรณใน

การการพิมพลายผาจากใบไม 

2. ใหผูเรียนเลือกใชวัสดุอุปกรณ 

1. ตัวอยางวัสดุ 

อุปกรณ  

2. สื่อออนไลน 

3. รูปภาพ 

10 นาที  

3. ข้ันตอนการพิมพ

ลายผาจากใบไม 

 

3. อธิบายข้ันตอนการ

พิมพลายผาจากใบไมได 

 

3. ข้ันตอนการพิมพ

ลายผาจากใบไม 

  

1. วิทยากรอธิบายข้ันตอนการ

พิมพลายผาจากใบไม 

2. ใหผูเรียนแลกเปลี่ยนเรียนรู

ข้ันตอนการพิมพลายผาจาก

ใบไม 

1. ใบความรู เรื่องการ

พิมพลายผาจากใบไม 

2. สื่อออนไลน 

3. วัสดุ อุปกรณของ

จริง 

 10 นาที  1 

ชั่วโมง 

 

4. การปฏิบัติการ

พิมพลายผาจาก

ใบไม 

4. สามารถปฏิบัติการพิมพ

ลายผาจากใบไมได 

 

4. การปฏิบัติการ

พิมพลายผาจากใบไม

ได 

1. วิทยากรบรรยาย/สาธิต

วิธีการพิมพลายผาจากใบไม 

และผูเรียนลงมือปฏิบัติ 

2. วิทยากรและผูเรียน

แลกเปลี่ยนเรียนรูการฝกปฏิบัติ 

1. ใบงาน การพิมพลาย

ผาจากใบไม 

2.ผลิตภัณฑผาคลุมไหล

พิมพลายผาจากใบไม 

 

 10 นาที 2 

ชั่วโมง 

30 

นาที 
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แผนการจัดกระบวนการเรียนรูหลักสูตรการพิมพลายผาจากใบไม จำนวน 5 ช่ัวโมง 

เรื่อง จุดประสงคการเรียนรู เนื้อหา การจดักระบวนการเรียนรู  สื่อการเรียนรู วัดและ

ประเมินผล 

ชั่วโมง 

ทฤษฎี ปฏิบัต ิ

5. การคิดตนทุน 

กำไร 

5. คิดตนทุน กำไรจาก

การจำหนายผาคลุมไหล

พิมพลายผาจากใบไมได 

5. การคำนวณตนทุน 

กำไร 

1. วิทยากรใหความรูเก่ียวกับ

วิธีการคิดตนทุน กำไร  

2. ใหผูเรียนฝกการคิดตนทุน 

กำไร 

1. ใบความรู เรื่องการ

คำนวณตนทุนกำไร 

2. ใบงาน 

 10 นาที 30 

นาที 

6. ชองทางการ

จัดการการตลาด

ผลิตภัณฑผาคลุม

ไหลพิมพลายผาจาก

ใบไม 

6. อธิบายชองทางการ

จัดการการตลาด

ผลิตภัณฑผาคลุมไหล

พิมพลายผาจากใบไมได 

6. ชองทางการตลาด

ของผลิตภัณฑผาคลุม

ไหลพิมพลายผาจาก

ใบไม 

1. วิทยากรแจกใบความรูให

ผูเรียนศึกษา 

2. วิทยากรและผูเรียนรวมกัน

อภิปรายแลกเปลี่ยนเรยีนรู

เก่ียวกับชองทางการจัดการ

การตลาด 

3. วิทยากรใหความรูชองทาง

การขายสินคาออนไลน 

1. ใบความรู เรื่อง

ชองทางการตลาด 

2. สื่อออนไลน 

 10 นาที 
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ใบความรู  

เรื่อง ความสำคัญของการประกอบอาชีพการพิมพลายผาจากใบไม 

 

อาชีพ  คือการทำมาหากินของมนุษย  เปนการแบงหนาท่ีการทำงานของคนในสังคม  และทำใหดำรง 

อาชีพในสังคมได  บุคคลท่ีประกอบอาชีพจะไดคาตอบแทน หรือรายไดท่ีจะนำไปใชจายในการดำรงชีวิต  และสราง

มาตรฐานท่ีดีใหแกครอบครัว ชุมชน และประเทศชาติ ความจำเปนของการประกอบอาชีพมีดังนี้ 

          1.  เพ่ือตนเอง การประกอบอาชีพทำใหมีรายไดมาจับจายใชสอยในชีวิต 

          2.  เพ่ือครอบครัว ทำใหสมาชิกของครอบครัวไดรับการเลี้ยงดูทำใหมีคุณภาพชีวิตท่ีดีข้ึน 

          3.  เพ่ือชุมชน ถาสมาชิกในชุมชนมีอาชีพและมีรายไดดีจะสงผลใหสมาชิกมีความเปนอยูดีข้ึน อยูดีกินดี 

สงผลใหชุมชนเขมแข็งและพัฒนาตนเองได 

          4.  เพ่ือประเทศชาติ  เพ่ือประชากรของประเทศมีการประกอบอาชีพท่ีดี  มีรายไดดี  ทำใหมีรายไดท่ีเสีย

ภาษีใหกับรัฐบาลมีรายไดไปใชบริหารประเทศตอไป 

           มนุษยไมสามารถผลิตสิ่งตางๆมาสนองความตองการของตนเองไดทุกอยางจำตองมีการแบงกันทำและเกิด

ความชำนาญ จึงทำใหเกิดการแบงงานและแบงอาชีพตางๆข้ึน สาเหตุท่ีตองมีการแบงอาชีพมีดังนี้ 

           1.  ความรูความสามารถของแตละคนแตกตางกัน 

           2.  ตำแหนงทางภูมิศาสตรและภูมิประเทศท่ีแตกตางกัน 

           3.  ไดรับมอบหมายใหทำหนาท่ีท่ีแตกตางกัน 

การแบงงานและอาชีพใหเกิดประโยชน ดังนี้ 

           1.  สามารถตอบสนองความตองการซ่ึงกันและกันได 

         2.  ไดทำงานท่ีตนเองถนัด 

        3.  ทำใหเกิดการขยายตัวของธุรกิจในดานตางๆ 
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ใบความรู 

เรื่อง วัสดุ อุปกรณ และการเลือกใช 

 

ความรูเกี่ยวกับวัสดุ อุปกรณ ท่ีใชในการพิมพลายผาจากใบไม   

เรียนควรมีความรู เก่ียวกับวัสดุ อุปกรณ ท่ีใชในการพิมพลายผาจากใบไม ไดแก น้ำสนิม ผาฝาย แผน

พลาสติกใส เชือกสำหรับมัด ใบไมและดอกไมสด โดยมีวิธีการเลือกดังนี้ 

น้ำสนิม ใชเหล็กท่ีเปนสนิม เชน ตะปู ใสลงในน้ำท้ิงไวสัก 2-3 วัน เพ่ือใหเกิดน้ำสนิมเหล็กไมจำเปนตองเขมขนมาก 

 

 

 

 

 

 

 

ผาฝาย หรือผาคอตตอน (Cotton) เปนผาท่ีใชกันมากท่ีสุดในบรรดาเสื้อผาเครื่องแตงกาย เหมาะสมสำหรับการ

สวมใสในชวงท่ีมีอากาศรอนในฤดูรอน หรือสามารถสวมใสไดทุกวันกับประเทศท่ีภูมิอากาศรอนข้ึนท้ังป เพราะในเนื้อ

เสนใยฝายนั้นสามารถซึมซับเหงือและระบายออกไดอยางรวดเร็วและงายดาย 
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แผนพลาสติกใส เปนเทอรโมพลาสติกประเภทหนึ่ง อันท่ีจริงแลวนอกจากจะมีแบบสีใสแลวยังมีสีเทาดวย เปนวัสดุท่ี

มีการนำไปใชประโยชนไดอยางหลากหลาย สวนพลาสติกพีวีซีเองก็ยังถูกผลิตออกมาในหลายรูปแบบดวยไมวาจะ

เปนฉนวนหุมสายไฟ ขอตอทอ ทอน้ำของเลนเด็ก แผนเสียง แผนวาง เขียงรองปม เปนตน 

 

 

 

 

 

 

 

เชือกไนลอน (Nylon Rope) คือ วัสดุเสนใยสังเคราะหท่ีใชสำหรับถักเปนเชือกไดหลากหลายรูปแบบเพ่ือนำไปใชมัด   

ยกหรือลากวัตถุขนาดตางๆ ไดอยางแข็งแรงจึงเปนท่ีนิยมใชงานในชีวิตประจำวันและงานอุตสาหกรรมกันเปนจำนวนมาก 

โดยท่ัวไปแลวเสนใยไนลอนจะมีลักษณะเปนเสนใยแบบเงาท่ีมีคุณสมบัติพิเศษ คือ เสนใยเหนียว ยืดหยุนดี ทนทาน 

 

 

 

 

 

 

ใบไม (Leaves) เปนอวัยวะท่ีเจริญออกไปบริเวณดานขางโดยมีตำแหนงอยูท่ีขอปลองของตนและก่ิง ใบสวนใหญมัก

แผแบน มีสีเขียวของคลอโรฟลล ทำหนาท่ีหลักในการสังเคราะหดวยแสง(photosynthesis) และคายน้ำ

(transpiration) รูปรางและขนาดของใบแตกตางกันไปตามชนิดของพืช หนาท่ีหลักของใบคือใชในการสังเคราะหแสง 

การหายใจและการคายน้ำ 
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แบบผลิตภัณฑผาคลุมไหลพิมพลายผาจากใบไม 
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ใบงาน 

เรื่อง ความสำคัญของการประกอบอาชีพการพิมพลายผาจากใบไม 

 

1. ใหผูเรียนบอกความสำคัญของการประกอบอาชีพการพิมพลายผาจากใบไม 

............................................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................... 

 

2. ใหผูเรียนบอกวิธีการเลือกใช วัสดุ อุปกรณ การพิมพลายผาจากใบไม 

............................................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................... 

............................................................................................................................................................... 
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ใบความรู 

เรื่อง  ข้ันตอนการพิมพลายผาจากใบไมและการปฏิบัติการพิมพลายผาจากใบไม 

วัสดุและอุปกรณในการพิมพลายผาจากใบไม 

1. น้ำสนิม ใชเหล็กท่ีเปนสนิม เชน ตะปู ใสลงในน้ำท้ิงไวสัก 2-3 วัน เพ่ือใหเกิดน้ำสนิมเหล็กไมจำเปนตอง

เขมขนมาก 

2. ผาฝาย 

3. แผนพลาสติกใส 

4. เชือกไนลอนสำหรับมัด 

5. ใบไมและดอกไมสด 

ข้ันตอนและวิธีการพิมพลายผาจากใบไม 

1. นำผาท่ีจะยอม(ตองเปนผาท่ีทำจากธรรมชาติ เชน ผาฝาย ผาไหม) ไปซักใหสะอาด ผึ่งใหแหง 

2. นำไปแชในน้ำท่ีผสมสารสม(อัตราสวน 1 ชอนโตะ ตอน้ำ 2 ลิตร) นานครึ่งชั่วโมง ถึง 1 ชั่วโมง 

3. นำใบไมไปชุบในน้ำสนิมเหล็กประมาณ 30 นาที ถึง 1 ชั่วโมง 

4. นำผาไปชุบน้ำสารสม 

5. นำใบไมท่ีแชน้ำสนิมเหล็ก ข้ึนมาสะบัด สะบัดน้ำออกใหหมด แลวนำไปวางบนผา จากนั้นนำพลาสติกมา

คลุมทับเพ่ือกันไมใหสีของใบไมแผกระจายไปเปรอะผาสวนท่ีไมตองการ แลวมัดใหแนนใหใบไมแนบสนิทกับผามาก

ท่ีสุด ปองกันไมใหสีของใบไมแผกระจายลงผืนผาในสวนท่ีไมตองการ 

6. นำไปนึ่งหรือตม ถาใชเตาแกสใชไฟระดับออนท่ีสุดเปนเวลา 1 ชั่วโมงครึ่งถึง 2 ชั่วโมง ท้ิงไวจนเย็นจึงคอย

แกะ และท้ิงไวนานเทาไร สีก็จะติดทนนานมากข้ึน 
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ใบงาน 

แบบบันทึกข้ันตอนการพิมพลายผาจากใบไม 

 

ใหผูเรียนบอกข้ันตอนการพิมพลายผาจากใบไม (พอสังเขป) 

 ....................................................................................................................................................................... 

................................................................................................................................................................................... 

.................................................................................................................................................................................. 

.................................................................................................................................................................................. 

.................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 

................................................................................................................................................................................. 
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ใบความรู 

เรื่อง  การคำนวณตนทุน กำไร 

 

 การคำนวณตนทุนเปนสวนหนึ่งของระบบบัญชีและการเงินของกิจการ เปนการบันทึกการวัดผลและรายงาน

ขอมูลเก่ียวกับตนทุนของสินคาของกิจการโดยท่ัวไป การคำนวณตนทุนจะใชเวลา และลงรายละเอียดมากในกิจการท่ี

ผลิตสินคา แตไมไดหมายความวากิจการประเภทอ่ืน เชน กิจการขายสง  ขายปลีกรานอาหาร หรือบริการตาง ๆ ไมมี

ความสำคัญในการท่ีตองคำนวณตนทุน การคำนวณตนทุนสามารถนำไปใชไดในทุกกิจการเพราะมีความสำคัญตอการ

บริหารจัดการธุรกิจ ดังนี้ 

     1. เพ่ือใหทราบถึงตนทุนการผลิตและตนทุนขายของธุรกิจ 

    2. เพ่ือสามารถนำตนทุนท้ังหมดของกิจการมาเปรียบเทียบกับรายไดจากการขาย เพ่ือจะไดทราบวามีกำไร

หรือขาดทุนในการขายสินคา 

3. เพ่ือคำนวณหรือตีราคาสินคาคงเหลือท่ีขายไดไมหมดวามีมูลคาเทาไหร 

4. เพ่ือใชในการวางแผนและควบคุมการซ้ือสินคา และจัดทำงบประมาณในการซ้ือสินคา รวมท้ัง ตอรอง

ราคากับผูขายวัตถุดิบ 

      5. เพ่ือใชในการตัดสินใจวาสินคาใดควรขายตอไปและสินคาใดควรเลิกขาย (ในกรณีท่ีผูผลิตมีสินคาหลายชนิด) 

ตนทุนแบงออกไดเปน 2 ลักษณะ 

      1. ตนทุนผันแปร คือตนทุนท่ีผันแปรตามจำนวนหนวยท่ีผลิตหรือขาย เชน วัตถุดิบ คาแรงทางตรง คาใชจาย

ในการผลิตทางตรง เปนตน 

      2. ตนทุนคงท่ี คือตนทุนท่ีเกิดข้ึนไมวากิจการจะไดขายสินคาหรือไม ตนทุนนี้จะไมเปลี่ยนแปลงตามจำนวน

หนวยท่ีผลิตหรือขาย เชน เงินเดือนพนักงานหนาราน คาเชาราน คาเสื่อมราคา คาประกันภัย เปนตน 

    ดังนั้น ตนทุนการผลิตจะประกอบไปดวยวัตถุดิบ + คาแรงงาน + คาใชจายในการผลิต ซ่ึงท้ังสามรายการนี้

เปนเพียงสวนของการผลิตเทานั้น หากจะคิดตนทุนรวมของสินคาแลวจำเปนตองนำคาใชจายในการขาย และ

ดำเนินการมารวมดวย เชน เงินเดือน คาคอมมิชชั่นพนักงานขาย คาแรงพนักงานขายหนาราน คาการตลาด (โฆษณา 

แผนพับ) คาเชาสำนักงานและราน คาไฟฟาและน้ำประปา คาโทรศัพท คาน้ำมันรถ ดอกเบี้ย คาเชารถ คาใชจาย

เบ็ดเตล็ด ฯลฯ เพ่ือการคำนวณตนทุนใหใกลเคียงความจริง หากคำนวณแควัตถุดิบคา แรงงาน และคาน้ำ คาไฟฟา  

ก็อาจทำใหไดตนทุนสินคาท่ีนอยกวาความเปนจริงและมีผลทำให  ตั้งราคาขายท่ีต่ำไป อาจทำใหขาดทุนได 

การคำนวณแบบงายเหมาะสำหรับผูประกอบการรายเล็กท่ีมีสินคาหรือผลิตภัณฑนอยชนิด อาจขายเพียง

น้ำพริก หรือแชมพูก็ได ซ่ึงเหมาะกับการคำนวณสินคาประเภท OTOP ท่ีมีความชัดเจนในเรื่องการใชวัตถุดิบ คาแรงงาน

ตอรอบการผลิตและไมมีการเก็บสตอกวัตถุดิบไว การคำนวณจำเปนตองคิดเพ่ือใหทราบถึงตนทุนผลิตตอหนวย และนำ

ตนทุนผลิตไปรวมกับคาใชจายในการดำเนินการ เพ่ือใหทราบถึงตนทุนรวมของสินคาอีกครั้งหนึ่ง  
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ความหมายการลงทุน คือ การนำเงินท่ีเก็บสะสมไปสรางผลตอบแทนท่ีสูงกวาการออม โดยการลงทุนในพันธบัตร

รัฐบาล หรือหลักทรัพยตาง ๆ ซ่ึงจะมี ความเสี่ยง ท่ีสูงข้ึน 

การลงทุนสวนบุคคล 

            ทำไมบุคคลจึงตองลงทุน (Why Invest) โดยปกติรายไดท่ีบุคคลไดรับจะถูกจัดสรรออกไปเปน 2 ดานใหญๆ 

คือ สวนหนึ่งเพ่ือใชจายในชีวิตประจำวัน และอีกสวนหนึ่งเก็บออมไวสำหรับใชจายในวันขางหนา 

            การใชจายเปนสิ่งจำเปนในชีวิตประจำวันของบุคคลเปนสิ่งท่ีหลีกเลี่ยงไมได แตถาสามารถจัดสรรคาใชจาย

อยางเหมาะสมใหมีเงินเหลือใช ก็จะเปนประโยชนท่ีจะมีเงินออมเก็บไวสำหรับความจำเปนในวันขางหนาไดมากข้ึน 

การท่ีคนเราเก็บออมก็เพราะไดเปรียบเทียบแลววา เงินท่ีเก็บออมไวเพ่ือใชจายในวันขางหนาจะใหประโยชนคุณคา 

หรือความพอใจสูงสุดแกเขามากกวาจะเอามาใชเสียในวันนี ้

            ทำอยางไรจึงจะใหเงินออมท่ีอุตสาหสะสมไวเพ่ิมพูนคาและกอใหเกิดประโยชนสูงสุดแกเจาของสิ่งสำคัญก็

คือ คนเราตองรูจัก "การลงทุน " (Investments) การลงทุนเปนการนำเอาทรัพยสินท่ีบุคคลมีอยูไปดำเนินการในทาง

ท่ีกอใหเกิดประโยชน ซ่ึงจะใหผลตอบแทนกลับคืนมาในชวงเวลานั้น 

การลงทุนทางการเงิน (Financial investments) 

            หมายถึง การท่ีผูลงทุนนำเงินท่ีมีอยูไปซ้ือหลักทรัพยตาง ๆ ซ่ึงหลักทรัพยดังกลาวกอใหเกิดรายไดกับ       

ผูลงทุนนั้น ซ่ึงการลงทุนทางการเงินโดยท่ัวไปมักจะทำผานกลไกของตลาดการเงิน 

            วัตถุประสงคของการลงทุนทางการเงิน เพ่ือจะไดรับผลตอบแทนจากการลงทุนในรูปแบบของดอกเบี้ย 

(Interest) เงินปนผล Dividend) กำ ไรจากการซ้ือขายหุน (Capital gain) และสิทธิพิเศษอ่ืน ๆ กลาวโดยสรุปก็คือ 

มุงผลตอบแทนจากการใชทุนในรูปแบบของผลตอบแทนทางการเงิน (Monetary return) นั่นเอง 

เงินเพ่ือการลงทุนไดมาจากไหน (Money For investing) 

        เงินสำหรับนำมาลงทุนไดมาจากแหลงใด หรือมีทางท่ีจะไดมาอยางไรถาบุคคลไดมีการวางแผนจัดการเรื่อง

การเงินของตนอยางมีประสิทธิภาพแลว  ก็จะมีทางใหไดเงินกอนหนึ่งเพ่ือการลงทุนไดเสมอ บุคคลมีโอกาสไดเงินมาจาก 

        1.การรูจักทำงบประมาณ (Using budgets) เราสามารถควบคุมการใชจายใหอยูในขอบเขตของเงิน

งบประมาณท่ีกำหนด ก็จะทำใหมีเงินออมเหลืออยูจริงตามท่ีคาดคะเนไว ซ่ึงเงินออมสวนนี้สามารถนำไปลงทุนหา

ผลประโยชนได 

        2.การออมโดยวิธีบังคับ (Forced saving) ตามหลักของการจายเงินเดือนซ่ึงธุรกิจไดมีการหักเงินสะสม หรือ

เงินสำรองเลี้ยงชีพของพนักงานไว เงินออมสวนนี้เปนของลูกจางพนักงาน แตยังถอนไมไดจนกวาจะทำตามเง่ือนไขท่ี

กำหนด ธุรกิจจะนำเงินสดดังกลาวไปใหสถาบันการเงินหรือบุคคลท่ีสามเปนผูดูแลหาผลประโยชนใหงอกเงยตามท่ี

กฎหมายกำหนด และจะจายคืนแกเจาของผูมีสิทธิไดรับเม่ือถึงเวลา เงินออมโดยโดยวิธีบังคับจึงเปนเงินลงทุนทาง

หนึ่งของบุคคลเพียงแตเขาไมไดเปนผูลงทุนเอง โดยตรงแตสถาบันนายจางเปนผูลงทุนแทนให 
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3.การยกเวนรายจายไมจำเปนเสียบาง (Skip an expenditure) เปนธรรมชาติของบุคคลท่ีมีเงินแลวจะใชจาย

ไปตามวิสัยปกติท่ีเคยเปนมา เชนทุกวันอาทิตยตองออกไปทานขาวนอกบาน ดูภาพยนตร เลนโบวลิ่ง เลนกอลฟ หรือ

ซ้ือของตามหางสรรพสินคาตาง ๆ ดังนั้นถาจะมีการยกเลิกบางก็ไมตองเสียคาใชจาย จะมีเงินเหลือนำมาลงทุนได 

         4.การประหยัดรายไดพิเศษ (Save the nonroutine incomes) บางครั้งคนเราก็มักจะไดรับรายพิเศษเขามาบาง เชน 

การไปทำงานพิเศษมีรายไดหรือขายของเกา ท่ีไมใชแลว หรือญาติผูใหญไดใหเงินเปนของขวัญรางวัล ซ่ึงเงินเหลานี้ยัง

ไมมีความจำเปนท่ีจะตองรีบใชจายแตประการใด ดังนั้นถาสามารถเก็บออมไวก็จะนำไปหาผลประโยชนไดมาก 

ผลตอบแทนจากการลงทุน (Return from investing) 

          การลงทุนมีความสัมพันธกับดานผลตอบแทน (Returns) และความเสี่ยง (Risks) การท่ีคนเราลงทุนก็เพราะ

เราคาดหวังจะไดรับผลตอบแทนเทานั้นเทานี้ แตบางครั้งไมเปนไปตามท่ีคาดหมาย จึงตองอยูภายใตความเสี่ยงท่ีอาจ

เกิดข้ึนไดดวย ผลตอบแทนจากการลงทุน มีหลายรูปแบบไดแก 

         ก. รายไดตามปกติ (Current income) รายไดตามปกติไดแก ดอกเบี้ยหรือเงินปนผลในกรณีท่ีบุคคลซ้ือ

พันธบัตรหรือลงทุนในหุนตาง ๆ ซ่ึงกำหนดเวลาก็จะไดรับดอกเบี้ยหรือเงินปนผลตามท่ีบริษัทระบุไว 

         ข. กำไรจากการซ้ือขายหุน (Capital gains) ในกรณีของหุนสามัญท่ีบุคคลลงทุนซ้ือไวมีราคาสูงข้ึน ซ่ึงเม่ือ

ขายออกไปแลวจะไดกำไร 

         ค. คาเชา (Rent) ในการลงทุนซ้ือทรัพยสินโดยเฉพาะอยางยิ่งพวกอสังหาริมทรัพย เชนท่ีดิน บาน อพารตเมนท 

ท่ีอยูอาศัย เม่ือนำไปใหผูอ่ืนเชาก็จะมีรายได คาเชาเปนรายไดท่ีคืนมาสูเจาของ 

         ง. ผลตอบแทนอ่ืน ๆ (Others) เชนการซ้ือหุนสามัญก็จะมีสิทธิในหารออกกเสียงเลือกคณะกรรมการของ

บริษัท และถาถือหุนไวมากก็จะมีโอกาสจะไดรับเลือกเปนผูบริหารซ่ึงสามารถกำหนดนโยบายของบริษัทได หรือสิทธิ

ในการซ้ือขายหุนใหมไดในราคาพิเศษ เปนตน 
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ใบความรู 

 

ใหผูเรียนคิดตนทุน กำไร การผลิต และคาใชจายในการพิมพลายผาจากใบไม 

วัน เดือน 

ป 

รายการ จำนวนส่ิงของ จำนวนเงิน 

(บาท) 

หมายเหตุ 

 

1.ผาฝาย 2 เมตร 120 บาท การกำหนดราคา

ขาย คิดจากตนทุน 

+ กำไรท่ีตองการ 

 

 

 

 

 

 

2.พลาสติกใส 1 เมตร 30 บาท 

   

   

   

   

   

   

 

 

รายได  

 

 

ขายผืนละ 199 บาท 

 

 

150 บาท 

 

 

กำไร 49  บาท 

การกำหนดราคาขายตอหนวย ดังนี้ 

1. กำหนดกำไรท่ีตองการไดจากตนทุน X (กำไรท่ีตองการหารดวย 100)  

ตัวอยางเชน 

ขาย 199 จากตนทุน 150 บาท ตองการกำไรรอยละ 33 

ดังนั้น กำไรท่ีตองการ = 150 X 33 หาร 100  = 49 

2. การกำหนดราคาขายตอหนวย ไดมาจากตนทุน + กำไร หารดวยจำนวนหนวย  

ตัวอยาง   

ผาคลุมไหลพิมพลายผาจากใบไม ได 1 ผืน จากตนทุน 150 บาท และกำไรท่ีตองการ 49 บาท  

ฉะนั้น ราคาขายตอผืน = 150 บาท + 49 บาท หารดวย 1 ผืน = 199 บาท 

หมายเหตุ  

การกำหนดกำไรท่ีตองการข้ึนอยูกับสิ่งเหลานี้ดวย เชน ราคาตลาด ลักษณะของสินคาและบริการ เปนสินคา

หายาก เปนสินคาเฉพาะกลุม หรือมีฤดูกาลเขามาเก่ียวของก็สามารถท่ีจะกำหนดกำไรท่ีตองการสูงได การตั้งราคาให

สามารถแขงขันไดนั้นตองอยูบนพ้ืนฐานความสมดุลระหวางความพึงพอใจของผูซ้ือและผูขายดวย ถาสินคาโดยท่ัวไป

มีขายกันแพรหลาย มีคูแขงมากก็ตองกำหนดกำไรนอยลงไป 
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ใบงาน 

การคิดตนทุน กำไร 

 ผูเรียน/กลุม.................................................................................................................................................. 
 

เรื่อง.............................................................................................................................................................. 

วัน เดือน ป รายการ จำนวนส่ิงของ จำนวนเงิน 

(บาท) 

หมายเหตุ 

 คาใชจาย (ตนทุน) 

.................................................. 

.................................................. 

.................................................. 

.................................................. 

.................................................. 

.................................................. 

.................................................. 

.................................................. 

  1. ใหกำหนดกำไรท่ี

ตองการเปนรอยละกอน 

2. แลวคำนวณหาราคาตอ

หนวยจึงจะทราบรายได 

3. นำรายไดท่ีไดมาใส

ตารางนี้ 

รวมคาใชจาย    

รายไดจากการขาย 

.................................................. 

.................................................. 

.................................................. 

.................................................. 

.................................................. 

.................................................. 

 

   

รวมรายได    
 
1. กำไรท่ีตองการ = ตนทุน x ( รอยละของกำไรท่ีตองการหารดวย 100 ) 

2. กำหนดราคาขายตอหนวย  =  ตนทุน + กำไร  = ____________จำนวนหนวย 
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ใบความรู 

เรื่อง  ชองทางการตลาด 

 

ความหมายของการตลาด 

          การตลาด คือ การกระทำกิจกรรมตางๆ ในทางธุรกิจท่ีมีผลใหเกิดการนำสินคาหรือบริการจากผูผลิตไปสู

ผูบริโภคหรือผูใชบริการนั้นๆ ใหไดรับความพึงพอใจ ขณะเดียวกัน ก็บรรลุวัตถุประสงคของกิจการ 

องคประกอบของการตลาด 

         1.มีสิ่งท่ีจะโอนเปลี่ยนกรรมสิทธิ์ คือ สินคาหรือบริการ 

         2.มีตลาด คือ ผูชื้อท่ีตองการซ้ือสินคาหรือบริการ 

         3.มีผูขายสินคาหรือบริการ 

         4.มีการแลกเปลี่ยน 

ตลาดตามความหมายของบุคคลท่ัวไป 

          ตลาด หมายถึง สถานท่ี ท่ีเปนศูนยกลางในการแลกเปลี่ยน สถานท่ีผูซ้ือผูขายจะไปตกลงซ้ือขายสินคากัน 

ตลาดตามความหมายของนักธุรกิจหรือนักการตลาด 

          ตลาด คือ บุคคล หนวยงาน องคกรท่ีมีความคิดท่ีจะซ้ือสินคา มีอำนาจซ้ือ และมีความเต็มใจท่ีจะซ้ือสินคา

หรือบริการ 

ความสำคัญของการตลาด 

          การตลาดมีบทบาทสำคัญตอการพัฒนาคุณภาพชีวิต และยกระดับความเปนอยูของมนุษย ในสังคม ทำให

เกิดการพ่ึงพาอาศัยกันอยางเปนระบบในสังคมมนุษยแตละคน สามารถประกอบ อาชีพท่ี ตนเองถนัดและไดใชความรู

ความสามารถของแตละบุคคลได อยางเต็มกำลังความสามารถ และการตลาดมีบทบาทอยางใหญหลวงตอความ

เจริญเติบโต และพัฒนาการทางเศรษฐกิจของ ประเทศ เนื่องจากการตลาดเปนตัวกระตุนใหเกิดการวิจัย และพัฒนา

หาสิ่งแปลกใหม มาสนองความตองการของตลาดและสังคม ทำใหผูบริโภคมีโอกาส เลือกใชผลิตภัณฑท่ีตองการได

หลายทางและผลิตภัณฑท่ีสามารถตอบสนองความตองการ  สรางความพึงพอใจใหแกผูบริโภค จึงมีผลทำใหเกิดการ

จางงาน เกิดรายไดกับแรงงาน และธุรกิจ ทำใหประชาชน  มีกำลังการซ้ือ และสามารถสนอง ความตองการในการ

บริโภค ซ่ึงทำให มาตรฐาน การครองชีพของบุคคล ในสังคมมีระดับสูงข้ึน และมีคุณภาพชีวิตท่ีดีข้ึน   
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ธุรกิจขายของออนไลน  

ไมวาคุณจะเปนใคร มีอาชีพหลักอยูแลว หรืออยากทำเปนอาชีพเสริม จะอยูในแวดวงไหนก็ตาม ตางก็อยาก

มีโอกาสลองหาทุนทำธุรกิจคาขายออนไลนใหไดสักครั้ง เพราะตางเห็นขอดีของการขายท่ีแทบไมตองเสียเงินลงทุน 

ไมตองเสียคาเชาพ้ืนท่ีตั้งของ ซ้ืองายขายหมดเร็ว หรือจะดวยเหตุผลใดก็ตาม อยากยืนหนึ่งในธุรกิจรานคาออนไลน 

นอกจากจะตองมีขอมูลวาจะหาเงินทุนจากไหนดี ตองมาดู Checklist ท่ีควรมีตอไปนี้ 

 
ช่ือรานตองปง 

ตั้งแตคิดเริ่มตนจะเปดรานคาออนไลนแลว คุณควรท่ีจะมีชื่อรานท่ีสื่อถึงสินคาท่ีคุณตองการจะขายอยูในใจ

ไวบางอยูแลว ถูกไหมครับ หลักการตั้งชื่อรานไมไดมีอะไรซับซอน คือ ตองอานงาย สั้นกระชับ ฟงแลวติดหู ตั้งแตครั้ง

แรก นอกจากนี้ควรตั้งชื่อรานใหมีความเก่ียวโยงกับสินคาท่ีคุณตองการขายในรานดวย เชน รานขายกระเปาผา ก็ควร

มีคำวา Bag หรือ Clutch อยูในชื่อราน แบบนี้เปนตน 

ชองทางการชำระเงินย่ิงเยอะย่ิงดี 

เทคนิคสำคัญอีกอยางท่ีจะชวยทำใหการขายของออนไลนของคุณมียอดขายเพ่ิมมากข้ึน นั่นคือการมี

ชองทางการชำระเงินใหลูกคาไดเลือกหลายชองทาง เราเรียกวา การชำระเงินผานอินเตอรเน็ต (Internet Payment) 

ซ่ึงมีหลากหลายวิธีดวยกัน ดังนี้ 

1.การโอนเงิน จะเปนการตัดบัญชีเงินฝากผานบริการ Internet Banking ของธนาคาร เปนวิธีท่ีรานคา

ออนไลนนิยมใชมากท่ีสุด สามารถใชไดทุกชองทางการขาย ท้ัง Facebook, Line, IG, Twitter หรือแมแตเว็บไซต 

2.การชำระเงินผานบัตรเครดิตบนเว็บไซตของรานคา การชำระเงินดวยวิธีนี้ใชไดในกรณีท่ีคุณมีหนารานใน

เว็บไซตเทานั้น โดยจะมีหนาชำระเงินใหกรอกรายละเอียดบัตรเครดิต/เดบิต 

 - การชำระผานเว็บไซตของรานคาออนไลนดวย e-Money วิธีการนี้คุณตองมีแอปพลิเคชั่น e-Money 

จากนั้นเติมเงินเขาบัญชีใหเพียงพอกอนจึงจะชำระเงินได ผูใหบริการ e-Money ท่ีเราคุนเคยก็อยางเชน 

TrueMoney, Rabbit LinePay, Smart Purse หรือ mPay เปนตน 

- การชำระเงินผาน Paypal ดวยบัตรเครดิต วิธีนี้เปนท่ีนิยมเพ่ิมมากข้ึนสำหรับผูขายของออนไลนและไมมี

เว็บไซตหนาราน การชำระเงินดวยวิธีนี้เห็นไดจากรานคาใน IG และใน Facebook เปนสวนใหญ เปนการชำระเงิน

https://www.krungsri.com/th/plearn-plearn/store-online-tax
https://www.krungsri.com/th/plearn-plearn/4-businesses-that-is-suitable-for-salaryman
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ดวยบัตรเครดิต ซ่ึงเม่ือลูกคาตกลงซ้ือสินคากับเจาของรานแลวจะทำการชำระเงิน ทางรานคาจะสง Link PayPal 

เพ่ือใหลูกคากดเขาไปกรอกหมายเลขบัตรเครดิต เพ่ือทำการชำระสินคาจะเห็นวา การท่ีคุณมีชองทางการชำระเงินท่ี

หลากหลาย ยิ่งเพ่ิมความสะดวกสบายใหกับลูกคาในการเลือกชำระเงิน ทำใหงายตอการตัดสินใจซ้ือยิ่งข้ึนดวย 

เงินทุนหมุนเวียน 

หลายคนเขาใจผิด คิดวาการเปดรานคาออนไลนไมตองใชเงินลงทุนอะไรเลย แตถาคุณตองสตอกสินคา นั่น

หมายความวา คุณตองมีเงินทุนแลว ดังนั้น หากใครอยากเปดรานขายสินคา หรืออยากขายเสื้อผาแตไมมีทุน อยารอชา 

รีบศึกษาวิธีหาเงินลงทุน ท้ังในชวงเริ่มตนกิจการ และทุนหมุนเวียนในการจัดการเติมสตอกสินคา หรือคาใชจายอ่ืน ๆ     

ก็ตาม นอกจากนี้ หากคุณขายของผานชองทางเว็บไซต หรือมีหนารานบนโซเชียล เน็ตเวิรกอยาง เฟสบุค อินสตาแกรม 

หรือไลน ก็ควรทำการตลาดเพ่ือโปรโมตรานคาออนไลนของคุณดวย เปนตน รวม ๆ แลวก็ไมใชนอย ๆ โดยในชวงเริ่มตน 

แบบนี้ คุณจึงตองมีเงินทุนไวหมุนเวียน และสำรองจายไวดวย 

มีแผนการขายและการตลาดท่ีรัดกุม 

ถาคุณคิดวาขายของออนไลนไมตองทำการตลาด ไมตองวางแผนการขายใด ๆ นั่นหมายความวา คุณกำลัง

ไปผิดทางแลวครับ อันดับแรกเลย คุณควรมีความชัดเจนในสินคาท่ีขาย เพ่ือใหการวางแผนการตลาดงายข้ึน เพราะ

บางคนจับทุกอยางขายยำรวมกันหมดเลย เชน ขายท้ังเสื้อผา อุปกรณไอทีก็ขาย เครื่องเขียนก็ขาย อยูในชองทาง

เดียวกัน ลูกคาก็จะงงวานี่เว็บไซตหรือเพจจับฉายหรือเปลา ฉะนั้นคุณจำเปนตองมีจุดยืนของสินคา จากนั้นให

วางแผนการตลาดดังนี้ 

• กำหนดเปาหมายใหชัดเจน เชน ภายใน 1 ป ตองขายสินคา คือ เสื้อผาใหได 5,000 ชิ้น เปนตน 

• มีลำดับข้ันท่ีชัดเจนวาจะกำหนดทิศทางรานอยางไร เชน ขายสินคาใหไดมากท่ีสุดในชองทางใด     

ชองทางหนึ่ง หรือเลือกท่ีจะทำใหเพจเปนท่ีรูจักมากท่ีสุด 

• ตั้งงบประมาณใหกับแตละข้ันตอนกอนไปถึงเปาหมาย เชน ข้ันท่ี 1 กำหนดงบประมาณในการสราง

เว็บไซต 2 กำหนดงบประมาณในการโปรโมตเว็บไซต 

• มีการประเมินผล หรือการวัด KPI นั่นเอง ดวยการตรวจสอบประเมินผลงาน และมีการปรับปรุงแผน     

ทุก 2 เดือน เปนตน 
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มีหลากหลายชองทางการขาย 

ตองบอกเลยวาชองทางการขายสินคา (Channel) ของคุณจะข้ึนอยูกับงบประมาณท่ีคุณมี ถาตองการมีให

ครบวงจรเลย ควรเริ่มตนจากมีเว็บไซตเปนเหมือนหนาราน แลวจึงมีชองทางโซเชยีลมีเดีย เชน ไลน เฟซบุก อินสตาแกรม 

เพ่ือซัพพอรต ในขณะท่ีหลายคนอาจจะเลือกโฟกัสหรือขายของในชองทางใดชองทางหนึ่งเทานั้นก็ได ซ่ึงแตละ

ชองทางก็จะมีการเซตทารเก็ตท่ีแตกตางกันไป เหมาะกับผูขายของออนไลนท่ีทำคนเดียว เพราะจะสะดวกในการ

บริหารจัดการ โดยท่ีชองทางการขายมีดังนี้ 

Facebook ชองทางนี้ถือวาไดรับความนิยมมากท่ีสุด เพราะมีผูใชงานมากท่ีสุด กลุมลูกคาจะมีวงกวางและ

มีปริมาณมาก งายตอการทำการตลาดผาน Facebook Ads มีเงินตั้งตนเพียง 100 บาท คุณก็สามารถ Boost Post 

หรือซ้ือ Page Like AD ไดแลว ทำใหลูกคารูจักเรามากข้ึนดวย ข้ันตอนก็งายแสนงาย ซ้ือแอดไดดวยตัวเองผาน

โทรศัทพมือถือ โดยการตั้งกลุมลูกคาเปาหมายท่ีคุณตองการ เลือกเวลา และใสจำนวนเงิน โดย Facebook  จะหัก

เงินคาโฆษณาจากบัตรเครดิตหรือบัตรเดบิตท่ีคุณลงทะเบียนไว นอกจากนี้ยังมีเทคนิคการขายหลายแบบท่ีสามารถ

นำไปใชเพ่ิมยอดขายได เชน การ Live ขายสินคา หรือเพ่ิมความนาสนใจใหกับสินคาดวยการเขียนแคปชั่นท่ีสื่อสาร

ไดชัดเจน กระชับ โดนใจ และเปนคำท่ีอยูในกระแส เปนตน 

ตัวอยางการขายของออนไลนผานชองทางเฟสบุคท่ีประสบความสำเร็จ คือ รานอาหารตากแหง จ. สตูล ของ

บังฮาซัน ซ่ึงเกาะกระแส Live สดขายของจนฮิตและมียอดขายถลมทลายชั่วขามคืน เรียกไดวา บังฮาซัน เปน 1 ใน

สุดยอดเปนพอคายุค 4.0 ท่ีชวยสรางรายไดใหกับชุมชน ดวยการนำอาหารทะเลตากแหงมาขาย ซ่ึงเทคนิคของเขาก็

คือ การสรางสตอรี่ใหท้ังกับตัวสินคา และตัวของเขาเอง เพ่ือสรางความม่ันใจใหกับลูกคา นอกจากสตอรี่แลว ยังมี

เรื่องเทคนิคการขาย โดยบังฮาซันจะไลฟขายของออนไลนทุกวันดวยสำเนียงท่ีเปนเอกลักษณ จนมีคนแชรวิดีโอใน

เฟสบุค ตอจนเกิดเปนไวรัสข้ึนมา 

จากกรณีศึกษา ของ "บังฮาซัน" จะเห็นวา การสรางคาแรคเตอรใหเพจของตัวเองเปนท่ีจดจำ เปนสิ่งท่ีเพจ 

รานอาหารทะเลตากแหง จ. สตูล นำมาใช ผานการ Live ขายของออนไลนแบบเรียบงาย แตมีสคริปตท่ีชัดเจน 

เพ่ือใหแฟนเพจเขาถึงได ถายทำจากกลองมือถือธรรมดานี่เอง แตสรางจุดแข็งใหกับสินคาแบบรูจริง เชน ขายอาหาร

ทะเลแหง ก็ตองทราบทุกข้ันตอนการผลิต เพ่ือสามารถตอบคำถามลูกคาได และสรางความนาเชื่อถือใหกับ    

แบรนดนั่นเอง แนนอนวา ไมใชทุกคนท่ีจะประสบความสำเร็จชั่วขามคืนแบบบังฮาซัน คุณตองอาศัยความอดทน 

ลองผิดลองถูก และจริงใจกับลูกคา หากทำได หนทางแหงความสำเร็จก็ไมไกลเกินเอ้ือมครับ 

• Instagram ยังคงเปนชองทางท่ีไดรับความนิยมเพ่ิมมากข้ึนเรื่อยๆ โดยอินสตาแกรมเนนกลุมคนฮิปๆ      

ท่ีถายรูปตองสวย แฮชแท็กตองมี ฉะนั้นถาคุณเลือกชองทางนี้เพ่ือขายสินคา ควรตองมีทักษะการถายภาพในระดับ

หนึ่ง และควรมี Follower อยูจำนวนหนึ่ง บางคนประสบความสำเร็จจากการขายของในอินสตาแกรม จนตอยอดไป

มีหนารานรับลูกคาเลยก็มีใหเห็นเยอะทีเดียว 

• Line รานคาออนไลนสวนใหญนิยมมี Line@ ไวสนทนาซ้ือขายสินคากับลูกคาแบบตัวตอตัว เพราะมีความ

เปนสวนตัวและสะดวกในการคุยตอบคำถามเรื่องสินคา ชวงเริ่มตนคุณอาจเลือกใชแบบฟรี ท่ีสามารถตอบขอความได 

https://www.krungsri.com/th/plearn-plearn/social-media-take-business
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1,000 ขอความ แลวคอยขยับเปนแพ็คเกจ Starter ท่ีมีผูติดตามไดถึง 200 คน ราคาตอเดือนอยูท่ีเดือนละ 200 บาท 

เปนตน โดยคุณสามารถโพสตสินคาไดในหนา Timeline 

• Twitter ในสมัยกอนเปนชองทางของวัยใส สายเกาหลีโดยเฉพาะ ชองทางโซเชียลขายของออนไลน

ชองทางใหมนี้ มักเนนไปท่ีสายติ่งเกาหลีจา แตทราบไหมวา ปจจุบันมีผูหันมาเลนทวิตเตอรเพ่ิมมากข้ึน และมี

หลากหลายกลุม หลากหลายชวงวัย ไมจำกัดเพียงแฟนคลับของดารานักรองเทานั้น การซ้ือขายผานทวิตเตอรนั้น

เกิดข้ึนเร็วมาก ไมวาจะเปนสินคาเก่ียวกับกลุมศิลปน หรือแมกระท่ังเครื่องสำอางและของนารัก ๆ ไปจนถึงการสงตอ

ของมือสองก็เปนท่ีตองการสูงมากในชองทางนี้ หากคุณตองการขายของออนไลนผานทวิตเตอร ขอความของคุณตอง

สั้นและกระชับมาก รูจักติดแฮชแท็ก บอกรายละเอียดการชำระเงินและการติดตอใหครบถวน และสวนใหญจะไปจบ

การขายท่ี Direct Message หรือ Line 

 
พรอมอุทิศเวลาใหลูกคา 

ข้ึนชื่อวาขายของแลวละก็ สิ่งสำคัญเลยท่ีคุณควรตองมีคือ Service Mind นั่นหมายความวา คุณควรพรอม

ขายตลอดเวลา ขยันตอบคอมเมนต ขยันลงรีวิวสินคา เม่ือคิดจะขายของออนไลนแลวจะคิดวาเราทำงานแควันละ 8 

ชั่วโมง เขา 9 โมงเลิก 6 โมงเหมือนงานออฟฟศไมได ลูกคาสวนใหญอาจมาตอนดึกหลัง 6 โมงไปแลว เพราะเปน

เวลาท่ีเขาสะดวกหลังเลิกงาน แตคุณก็ควรมีกำหนดเวลาในการตอบดวยเชนกัน เชน ตอบไมเกินสี่ทุม เริ่มตอบตั้งแต 

8 โมงเชาเปนตน หรือตอบเกินเวลาในกรณีฉุกเฉินจริง ๆ เพ่ือใหเราเองไดมีเวลาพักผอน และเปนการกำหนดเวลาให

ลูกคาไปในตัว 

  

https://www.krungsri.com/th/plearn-plearn/japanese-service-mind
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ใบงาน 

เรื่อง  ชองทางการตลาด 

ใหผูเรียนวางแผนการตลาดในการขายผลิตภัณฑผาคลุมไหลพิมพลายผาจากใบไม 
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แบบวัดและประเมินผลการพิมพลายผาจากใบไม 

 

ประเด็นท่ีเกี่ยวของ 

1.ความรูความเขาใจในเนื้อหาสาระ  (20) 

1.1 ทดสอบความรูความเขาใจ 

1.2 สอบถามความรูความเขาใจ 

 2. ทักษะการปฏิบัติ  (40) 

2.1 สังเกตการปฏิบัติในระหวางการเรียนรู การจัดกิจกรรม 

2.2 ประเมินโดยใหสาธิต 

2.3 แสดงข้ันตอนวิธีการปฏิบัติ 

2.4 ประเมินจากกระบวนการมีสวนรวม (รวมคิด รวมทำ รวมแกปญหา) 

3. คุณภาพของผลงาน ผลการปฏิบัติ (40) 

3.1 สังเกตผลงาน  

3.2 ตรวจสอบผลงาน 

3.3 มีความคิดสรางสรรค 

3.4 ผลการปฏิบัติวาเปนไปตามเกณฑท่ีกำหนดหรือไม 
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แบบประเมินผลงานผูเรียน 

 

ชื่อ - นามสกุล ..................................................................................………………............…. 

หลักสูตร ......................................................... กลุม……………….………………...................... 

คำช้ีแจง : ใหวิทยากรประเมินผลงานของผูเรียนตามหัวขอท่ีกำหนดให 

ประเด็นท่ีประเมิน คะแนนประเมิน 

(10 คะแนน) 

1. ความรูความเขาใจในเนื้อหาสาระ (20 คะแนน)  

     1.1 ทดสอบความรูความเขาใจ  

     1.2 สอบถามความรูความเขาใจ  

2. ทักษะการปฏิบัต ิ (40 คะแนน)  

     2.1 สังเกตการณปฏิบัติในระหวางการเรียนรูการจัดกิจกรรม  

     2.2 ประเมินโดยใหสาธิต  

     2.3 แสดงข้ันตอนวิธีการปฏิบัต ิ  

     2.4 ประเมินจากกระบวนการมีสวนรวม (รวมคิด รวมทำ รวมแกปญหา)  

3. คุณภาพของผลงาน ผลการปฏิบัติ (40 คะแนน)  

     3.1 สังเกตผลงาน  

     3.2 ตรวจสอบผลงาน  

     3.3 มีความคิดสรางสรรค  

     3.4 ผลการปฏิบัติวาเปนไปตามเกณฑท่ีกำหนดหรือไม  

รวมคะแนน (100 คะแนน)  

หมายเหตุ  การประเมินผลการจบหลักสูตรอาจดำเนินการได ดังนี้ 

 - การประเมินระหวางเรียน และเม่ือจบหลักสูตร 

 - ประเมินครั้งเดียวกอนจบหลักสูตร 

    ท้ังนี้ เกณฑการจบหลักสูตร จะตองไดคะแนนรวมไมนอยกวารอยละ 60 จึงจะผานเกณฑการประเมิน 

 

ลงชื่อ………………………………………………………..วิทยากร   

                  (……………………………………………………………)   
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บรรณานุกรม 

 

https://www.youtube.com/watch?v=ZL4RsAVO6Z8 วันท่ี 19 มกราคม 2568 

https://www.youtube.com/watch?v=492Zk0zU94U&t=214s วันท่ี 19 มกราคม 2568 

 

  

  

https://www.youtube.com/watch?v=XcpSC3EKF60%20%E0%B8%A7%E0%B8%B1%E0%B8%99%E0%B8%97%E0%B8%B5%E0%B9%88
https://www.youtube.com/watch?v=fvODDG8ZDDA%20%E0%B8%A7%E0%B8%B1%E0%B8%99%E0%B8%97%E0%B8%B5%E0%B9%88


   

 

คณะผูจัดทำ 
 

คณะท่ีปรึกษา 

 1.วาท่ีพันตรีดำริห ติยะวัฒน ผูอำนวยการสำนักงาน สกร.ประจำจังหวัดเพชรบูรณ 

 2.นางสาวนัทธมน สกุลณมรรคา รองผูอำนวยการสำนักงาน สกร.ประจำจังหวัดเพชรบูรณ 

 3.นางสุกัญญา  กาโกน  ผูอำนวยการ สกร.ระดับอำเภอบึงสามพัน 

      รักษาการในตำแหนงผูอำนวยการ สกร.ระดับอำเภอศรีเทพ 

4.คณะกรรมการสถานศึกษา 

คณะกรรมการดำเนินงาน 

1.นางสุกัญญา  กาโกน  ผูอำนวยการ สกร.ระดับอำเภอบึงสามพัน 

      รักษาการในตำแหนงผูอำนวยการ สกร.ระดับอำเภอศรีเทพ 

2.นางหนูเก  ถาโคตรจันทร บรรณารักษชำนาญการพิเศษ 

3.นางสาวเมธาพร วิเชียรสรรค ครู  

4.นางสาวจารุวรรณ คำจูม  ครู  

 5.นายนิพนธ  สุขีนัง  ครูอาสาสมัคร ฯ 

 6.นางนงคนุช  เสือเฮง  ครู กศน.ตำบล 

 7.นางสาวอนัญญา นอยรุน  ครู กศน.ตำบล 

 8.นางเรืองลฎาภรณ นกตอ  ครู กศน.ตำบล 

 9.นางปวีณา  โพธิ์งาม  ครู กศน.ตำบล 

 10.นางธิติยา  บุญเอนก ครู กศน.ตำบล 

 11.นางสาวพลอยศิรัส พิมพหน ู ครู กศน.ตำบล 

 12.นายเอกพจน  ปุลิโส  ครู กศน.ตำบล 

 13.นางสาวธีรนันต ขุนเณร  นักวิชาการศึกษา 
 

ผูจัดทำหลักสูตร 

 นางปวีณา     โพธิ์งาม  ครู กศน.ตำบล  
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